激励团队的口号
1.人生的成功，不在于拿到一幅好牌，而是怎样将坏牌打好。
2.你缺少的不是金钱，而是能力，经验和机会。
3.所有的抱怨，不过是逃避责任的借口。
.任何人都抢不走你的无形资产——技能，经验，决心，信心。
5.懈怠会引起无聊，无聊会导致懒散。
6.理智无法支配情绪，相反：行动才能改变情绪。
7.对渴望成功者而言：拖延和逃避是最具破坏性，最危险的恶习。
8.机会包含于每个人的人格之中，正如未来的橡树包含在橡树果实里一样。
9.如果你想逃避某项事务，那么你就应该从这项事务着手，立即进行。
10.机会是为哪些有梦想和实施计划的人呈现。
11.不要满足于尚可的工作表现，要做最好的，你才能成为不可或缺的人物。
12.当额外的工作分配到你头上时，不妨视之为一种机遇。
13.少数人需要智慧和勤奋，而多数人确要靠忠诚和勤奋。
14.成功者懂得：自动自发的做事，同时为自己的所作所为承担责任。
15.忠诚并不是从一而忠，而是一种职业的责任感。
16.工作所给你的，要比你为它付出的更多。
17.始终保持一种尽善尽美的工作态度，满怀希望和热情的朝着目标努力。
18.提问决定谈话，辨论，论证的方向。
19.个性迥异的两个人相安无事，其中之一必定有积极的心。
20.现在的努力并不是为了现在的回报，而是为了未来。
21.行为本身并不能说明自身的性质，而是取决于我们行动时的精神状态。
22.老板和员工并不是对立的，而是和谐统一的。
23.做为思想的主人，人们拥有力量，才智与爱。
24.推销员接近顾客的方式，往往决定自己在他们心目中的地位是“接单者”还是“建议者”。
25.社交场合中，任何人只要有喋喋不休的坏习惯，再好的朋友也会疏远他。
26.只要强迫自己散发热情，一旦需要热心参与某种活动，便能立刻感到这股热情的力量，进而勇往直前。
27.培养一点潇洒的习惯，不要太在意别人的看法或批评，如此你才能很自在的与他人相处。
28.事先写出自己所要提出的每点意见，以合乎逻辑的顺序表达出来：言简意骇，抓住重点。
29.一个面带诚挚而热情笑容的人，所到之处莫不受到欢迎，而愁容满面的人，则四处碰避。
30.只要有勇气在众人面前说话，就有勇气私下与陌生人进行谈话，不论对方是何许的达官显贵。
31.昨天，是张作废的机票;明天，是尚未兑现的期票;只有今天，才是现金，才有流通的价值。
32.只要花一点时间：慎重的考虑和计划，然后果敢实施，定能解决一切工作的问题，难题。
33.没有人不渴望被重视，也没有人不喜欢真诚的赞美，正确的评价会使对方“芳心大悦”。
34.在晤谈当中，不要想面面俱到而加入太多论点，也不要使重要变得暖昧不明，模棱两可，应事先找到谈话的侧重点，紧紧把握住，并好好发展它。
35.妥协不仅是“出卖”，更是一种“消耗”自己的方式，也就是说：你将不可能成功的推销自己。
36.无论你是否喜欢，我们的生活早己被时间所束缚，只是你的流程表未经计划或计划的很差罢了。
37.推销任何商品，只要秉持真诚，使对方坦诚相待，完全信赖，并非难事。
38.遵守一个诺言，可以使别人对你建立起信心，破坏你的诺言，不仅动摇了那个信心，同时可能伤了一个人的心。
39.加油吧，持续你的努力，每天，每月，积累一点一滴的进步，原本今天无法实现的梦想，明天，就可以得到丰硕的成果。
0.听话是一种优雅的艺术，但很多人没有充分利用这种艺术，他们认为人有两只耳朵，所以肯定会知道如何去听。
