个人求职简历范文精选参考
基本情况
姓名：xuexila
性别：男
年龄：27
民族：汉族
婚姻状况：未婚
最高学历：本科
现所在地：广东广州
户籍：广东梅州
联系电话：×××××××××××
电子邮箱：
教育/培训
2008年9月-2012年6月华南师范大学电子商务本科
工作经验
广州××××新技术股份有限公司
2012年7月-2013年10月
公司性质：股份制企业
行业类别：电力、能源、矿产业
担任职位：销售类-销售主管
工作描述：1、组建公司的电子商务部，优化及梳理电子商务营销流程，完善部门业务的各项制度。
2、建立电子商务平台，根据公司的目标和针对产品的特点，制订网络推广目标与策略，开拓网络销售渠道，负责公司电子商务网站的网络销售推广工作并组织实施;
3、阿里巴巴、慧聪等B2B商务平台的管理，发布和更新产品信息，并进行优化，使产品排名靠前。
、Baidu和Google竞价排名关键词的自主投放和管理。优化关键词、控制成本，提前排名，基本上可以排除恶意点击的现象，使效益达到最大化。
5、公司网站的日常维护，利用SEO技术在互联网上进行专业的推广，达到效果的最优化。
6、策划、采用各种网络营销的手段(论坛营销、博客营销、企业黄页注册、在行业的各大网站注册用户，发布产品信息等。)，开拓销售渠道，铺展产品的覆盖面，提高品牌形象，挖掘潜在客户。
主要业绩：在职期间，通过各种网络营销的手段，公司的产品信息覆盖到意大利、丹麦、澳大利亚、美国、英国、西班牙、印度、德国、等世界各地。一年多来，92的新客户都是通过电子商务开发的，在新开发的13个大中客户中，有6个是国外的客户，为公司打开国外市场，作出了一定的贡献，给公司增加了21的销售额。
深圳××××电子科技有限公司
2011年7月-2012年6月
公司性质：私营企业
行业类别：互联网、电子商务
担任职位：销售类-商务人员
工作描述：
1、网站的维护：公司动态和产品供应信息、新品信息的及时上传、更新。
2、网络新询盘：及时处理邮件询盘或以其他方式的询盘，进行初步的跟进和答复，收集客户的信息和了解客户需求，对客户进行分类和甄别，有价值的客户，转给相应的产品小组深入跟进。
3、免费B2B网站推广：在行业内注册大量的B2B商铺，并在其中发布产品信息和供应信息。
、论坛推广：在行业内的各大论坛发表的信息，在行业网站上做logo图广告推广。
主要业绩：新询盘得到及时处理，对询盘进行分类，各产品小组能更有针对性的为客户提供服务，能更快捷、有效的实现客户价值。通过网络的各种渠道的推广，给公司开发出更多的未知客户和潜在客户。
技能/专长
语言能力：英语(良好);普通话(标准)
计算机能力：全国计算机等级考试一级
其他技能专长：
有丰富的网络营销知识和经验，熟悉网络营销和推广的各种渠道。具有不错的销售技巧和市场业务的沟通能力，有较强的组织管理和交际能力，信息搜索能力强，团队协作精神和创新意识强烈。
随时掌握互联网/电子商务市场动态，熟悉电子商务平台的运营及推广。熟悉B2B/B2C的运作模式和流程，对电子商务发展有清晰的认识，有较强的商品管理能力;
求职意向
求职类型：全职
待遇要求：3500元/月(不面议)
希望岗位：销售类-销售主管;销售类-商务经理/商务专员
希望地区：广东广州，广东深圳
最快到职：1个月以后
提供住房：不提供
自我评价
有丰富的网络营销知识和经验，熟悉网络营销和推广的各种渠道。具有不错的销售技巧和市场业务的沟通能力，有较强的组织管理和交际能力，信息搜索能力强，团队协作精神和创新意识强烈。
随时掌握互联网/电子商务市场动态，熟悉电子商务平台的运营及推广。熟悉B2B/B2C的运作模式和流程，对电子商务发展有清晰的认识，有较强的商品管理能力;
思维敏捷，工作细致认真，条理性强，具有良好的心理素质和吃苦耐劳的精神，适应和应变能力强，可以承受巨大的工作压力并能较出色地完成工作。
谦虚、自信，严于律己，工作踏实，始终坚持勤奋第一，聪明第二;结果第一、理由第二的工作信念。
