酒类区域总代理合同
甲方：(以下简称“甲方”)
乙方：______________________________(以下简称“乙方”)
甲、乙双方于20年___月____日，就乙方承接甲方销售代理事宜，在互利互惠、优势互补的基础上，经友好协商，达成共识，签定本区域销售代理合同书，具体条款如下：
一、地区代理及期限的确认
(1)甲方授予乙方中国大陆销售代理权，乙方有权在该地区开展销售甲方产品活动。
(2)甲方授予乙方代理期限自合同签订之日起3年。
二、乙方承诺
(1)乙方接受甲方授权后，将尽快地在所代理的区域开展销售甲方产品的工作。
(2)乙方接受甲方授权后，在本合同生效之日起，乙方可根据自身的销售要求向甲方提交入货订单。
三、地区代理价格
(1)甲方给予乙方供货价：以参照附件一为基础，每个产品每瓶按省代理价格再减10元。
(2)若甲方给予XX省内第三方销售方供货价格低于本条第一款规定，则甲方给予乙方供货价为甲方给予XX省第三方销售最低供货价基础上每瓶红酒再扣减10元。
(3)如因通货膨胀或其它客观原因，致使甲方所定供价必须调整，甲方必须提前通知乙方，并共同协调双方利益。
四、订货、供货及退货
(1)经双方协定及认可，甲方接下乙方的订单后，甲方应积极为乙方组织生产，保证依时向乙方提供货物，尤其是甲方货源紧张时，必须优先保证乙方的订单。
(2)乙方下订单时，无需预支订货订金。
(3)乙方可将未售出在保质期内的甲方货物在甲方指定的广州市内特定地点进行退货。
五、运输及运费
(1)乙方向甲方一次性订货少于*****箱，则乙方从甲方指定地点自提货品，运费乙方承担。
(2)乙方向甲方一次性订货不少于*****箱，则甲方乙方所订货品运至乙方指定地点，运费甲方承担。
(3)乙方因退货需将在保质期内的甲方货品运至甲方指定的XX市内特定地点，由乙方负责运输，运费由乙方承担。
六、付款方式
乙方每两个月向甲方以银行汇款方式结算一次，结算数额以乙方在结算期间内实际销售红酒瓶数作为基础。
七、若乙方因销售甲方产品需举办相关促销或宣传活动，该活动所需试用品及销售样板由甲方免费提供。若乙方因销售甲方产品举办相关促销或宣传活动，则甲方需派人员前往该活动会场协助乙方促销或宣传工作。
八、质量保证和售后服务
(1)甲方产品严格按照我国酒类产品通行质量标准生产，并经质检部门严格检验合格后出品。
(2)为保证用户利益，用户所购产品，甲方需按照我国酒类产品通行标准，给予乙方质量保证和售后服务。
(3)因甲方产品质量问题导致乙方损失或损害第三方利益，甲方需全责补偿乙方损失、赔偿受损第三方利益，同时甲方需另行向乙方支付甲方赔偿乙方实际损失及第三方实际损害金额总和30%作甲方违约惩罚金。
九、本合同执行过程中，如遇不可抗力的影响造成经济损失，由各方自负，与对方无关。
十、本合同在双方代表签字之日起生效，有效期暂定一年，期满乙方有续签优先权，本合同未尽事宜，甲乙双方随时协商解决。十一、本合同一式两份，双方各执一份，同具法律效果。
附件：《XXXXXXXXX价格一览表》
甲方：
代表签名及盖(公司)章__________________
日期：
乙方：__________________
代表签名及盖(公司)章__________________
日期
