员工转正心得体会范文
今年集合上帝的各种度假一点点的有了明显产出，再试探性的给我一些象征性与正式生产无关的小合同后，总算开始对我有了那么一丁点信任，也终于可以扎进几个分厂正式的供应系统了。而这一切，竟然是从我卖了一个电视开始。其实我做梦也没想过我会卖民用电器，可就卖了，而且还赚了点钱。如今我可以不夸张的说这个机会我抓的确实挺漂亮.
虽然是利益关系,但我喜欢轻松一点的拿下防备.塌实的做好自己的事情,塌实的赚自己的银子,而轻松合作的前提就是信任,但这份信任来之不易.每每和一个大企业成功的建立起这种让人轻松的合作关系,我就会对自己多一份塌实与放松.我承认都是一些不起眼的小生意.可话有说回来小事你都做不好.谁能把大事交给你去做?知道昨天还有朋友嘲笑我是个服务生,根本不是卖这家东西,明显是一外卖小弟.汽油钱都赚不出来.是,除了那几个电视,几个月送过去的东西也许还没过20.昨天虽然一笑了之,但我知道我赚到了信任和口碑.
路是一步一步走出来的,塌实做人，塌实做事才是根本,而不是人前的浮夸与炫耀,忽悠的再真实除了那1.2分钟的满足感能得到什么呢?有人不满意做基础工作,可没有基础工作那来的上层建筑,而反过来说,没有历练又怎能成就一个人.立足现在的自己从一点一滴做起没什么好丢人.
心情是大好,即便人家叫的外卖有比较高的利润率而且没任何资金压力,可毕竟绝对值太少了。而如今看着这些不大的合同虽然难做的多,难赚的多.但也是值得庆幸的,有种临时工转正的成就感.我应该开心一下了.
BUT...谁能知道这是否是进一步的试探呢?其实一定是!而最后一点一点的才能做到与你个人能力与你企业实力相当的业务,而最终会局限在自己这.无论是自己的RP,还是自己的能力.
别抱怨,看看自己,自己决定了自己的价值.应该应分,无出左右......
