给代理商的感谢信相关范文精选
各位大陆地区的代理商：
你们好!
伴随着年的到来，我们迎来了新的市场的开发，联汇金银业这个市场，也伴随着我们大陆的投资者走过了9个年头，在此，我代表联汇金融集团的全体员工，谢谢各位代理商的大力支持，也恭祝代理商的业绩蒸蒸日上，财源广进!
回首联汇金银业一路走来的历程，困难重重，但我们依然走了下来，我们集团的选择，不是高返佣的路线，所以比不上哪些高返佣的平台拿的返佣多，但相对的，我们走的就是一个平稳路线，稳，对于一个代理，尤其是公司代理尤为重要，只有平稳，才有可持续的发展，员工的积极性才会提高，所以选择平台，我们选择的不是最高的，但肯定是最稳的!
去年，不少香港平台在返佣和客户的出入金上面出问题，这个问题，相信也是大多数代理商关心的问题，从中天，中大，华亚，恒通，国泰，金宝的高返佣的背后可以看到，那只是一个嘘头，真正的合作，不要被那样的“糖衣炮弹”所迷惑，纵观整个香港平台市场，真正做的，永远是中低返佣的比较平稳，而香港联汇，在整个市场，算得上是中等返佣里相对比较稳定的了!
合作的基础，平台的实力，永远是代理商及终端客户所关心的问题，合作的三点主要是：
一.资金安全对于一个平台来讲，客户的资金安全意味着你公司的信誉程度，当然，暂不去理论平台怎么样，客户的资金安全首先得到保障，而联汇，只有银联和对公账户，是唯一一家没有中转账户的香港平台!
二.返佣的及时性代理商的返佣，必须及时到位，不仅仅是代理商和平台商的合作诚信问题，还要考虑到代理商公司的运营成本，代理商的员工工资的来源和提成，都是靠返佣体现的，所以，不管平台怎么样，代理的返佣和客户的资金安全必须保障!
三.平台的稳定性平台卡单滑点，是目前大多数平台都存在的问题之一，有的平台看似返佣比例很高，但市场上滑一个点，代理商自己算个帐，自己还是亏的，何不选择平稳的，相对返佣中等的平台来做呢?联汇，绝对可以满足你的需求!
以上三点，香港联汇金银业完全可以接受各个代理商的考核，真金不怕火炼，联汇值得加盟!
说道平台的实力，试问一下，香港平台在大陆的代表处，有谁敢公开让代理商参观?没有猫腻的话，为什么网络到处满天飞，但真正的办事处地址不敢公开呢?但香港联汇，目前的大陆武汉处有3000平方的办公场地，代理商及终端客户完全可以随时参观!有了保障，才会放心合作发展!实力决定一切，联汇成就未来!
年—年期间，香港联汇金银业先后参加了上海金融博览会和广州金融博览会并取得了圆满成功!
年6月27日，香港联汇金银业独资武汉电影节
年，香港<hks亚洲金融财经频道香港联汇专题栏目
香港联汇是贸易场真正实力13家平台中的一家aa类会员，也是唯一一家不参与中转账户的平台商，我们要的是安全，是诚信，是为了和千千万万的代理商，共同把一个事情做好的企业，我们的合作不仅仅的平台，我们的合作是创造完美的人生!
香港联汇，有什么理由不合作!实力，机会，见证了我们新的开始!携手共进，共创未来!
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