销售主管个人简历范文
简历编号：更新日期：无照片
姓名：刘先生国籍：中国
目前所在地：广州民族：汉族
户口所在地：广州身材：168cm?66kg
婚姻状况：已婚年龄：34岁
培训认证：诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型：普通求职?
应聘职位：经营/管理类：副总、市场销售/营销类：销售主管、工业/工厂类：品质主管
工作年限：12职称：无职称
求职类型：全职可到职日期：随时
月薪要求：5000--8000希望工作地区：广州东莞佛山
个人工作经历：
公司名称：广东某化工有限公司起止年月：2006-08～2009-06
公司性质：中外合资所属行业：化学化工，生物制品
担任职务：副总经理
工作描述：分管全面质量管理工作。从组建品管部，到建立各项检验标准，到规范各环节的检验流程，以及人员岗位技能培训，经过两年时间的不断完善，使品管部具备了健全的功能。其间，本人担任管理者代表，负责全面推行ISO9001：2000质量管理体系，通过大力的宣传、培训和细节强化，大大提高了体系的执行程度。各项质量管理活动得以有序有效地进行。
离职原因：个人发展
公司名称：广东某化工有限公司起止年月：2002-03～2006-08
公司性质：中外合资所属行业：化学化工，生物制品
担任职务：业务经理
工作描述：业务部广东区域经理，全面负责广东区域的营销管理。四年间，完成了从“单干”到建立团队的部门改造。同时，对市场和客户重新进行全面的分析评估，优选客户，压缩账期，强化服务意识。通过这些措施，实现了每年市场增长率不低于20%的业绩目标。
离职原因：未离职
公司名称：广东某化工有限公司起止年月：2000-06～2002-03
公司性质：中外合资所属行业：化学化工，生物制品
担任职务：业务经理
工作描述：业务部江浙区域首任经理，负责江浙区域市场开拓。独立开发区域市场，经过两年，公司产品在江浙区域同类产品的市场占有率从几乎为0增长到25%左右。
离职原因：未离职
公司名称：广东花都某树脂有限公司起止年月：1997-09～2000-06
公司性质：外商独资所属行业：化学化工，生物制品
担任职务：业务代表
工作描述：储备干部，生产部在职一年，学习生产管理，任厂务助理，协助统筹生产计划，追踪生产进度，协调生产过程中的相关活动;之后，进入营业部，任业务代表。
离职原因：个人发展
教育背景
毕业院校：华南农业大学
最高学历：大专毕业日期：1997-07-01
所学专业一：丝绸与贸易所学专业二：
受教育培训经历：
起始年月终止年月学校(机构)专业获得证书证书编号
1995-091997-07华南农业大学丝绸与贸易毕业证
语言能力
外语：英语一般
国语水平：优秀粤语水平：优秀
工作能力及其他专长
1、熟悉涂料行业，尤其熟悉皮革涂饰剂的销售流程及施工技术、售后服务。
2、具备质量管理的知识和经验，熟悉ISO9001;2000质量管理体系。
3、丰富的市场营销经验及团队管理、培训经验。
、具备生产统筹，人事管理，行政管理的基本知识。
5、良好的沟通能力和协调能力;良好的组织认知能力和判断能力。
6、良好的职业操守和道德素养。
7、有坚韧的忍耐力。
8、持C牌驾照。
详细个人自传
自我评价：
1、熟悉涂料行业，尤其熟悉皮革涂饰剂的销售流程及施工技术、售后服务。
2、具备质量管理的知识和经验，熟悉ISO9001;2000质量管理体系。
3、丰富的市场营销经验及团队管理、培训经验。
、具备生产统筹，人事管理，行政管理的基本知识。
5、良好的沟通能力和协调能力;良好的组织认知能力和判断能力。
6、良好的职业操守和道德素养。
7、有坚韧的忍耐力。
个人联系方式
通讯地址：
联系电话：家庭电话：
手机：QQ号码：
电子邮件：个人主页：
