销售工程师简历范文
xuexila
目前所在地：广州民族：汉族
户口所在地：广州身材：172cm63kg
婚姻状况：未婚年龄：27
诚信徽章：人才测评：
求职意向及工作经历
人才类型：普通求职
应聘职位：市场营销、销售工程师、促销员/导购：
工作年限：6职称：无职称
求职类型：全职可到职日期：随时
月薪要求：面议希望工作地区：广州佛山东莞
个人工作经历：
公司名称：起止年月：2009-05～德国卡普电缆(上海)有限公司
公司性质：外商独资所属行业：机械/机电/设备/重工
担任职务：销售工程师
工作描述：这是一份充满挑战的工作，产品的竞争异常的激烈。通过不断加深客户的了解，找出自身与竞争对手的特色之处，对客户进行行销。这要求销售人员有非常好的沟通力、观察力与心理承受能力。
1.独立寻找项目机会，识别目标客户(OEM设计院港口造船)，对其进行拜访、开发等。
2.设法收集客户信息，找出成交的最关键因数。
3.做好技术支持，为客户的生产提供保障。
.维护好客户关系，为客户提供增值服务，增加销售额。
5.管理好代理商，提高公司的销售额。
6.处理合同、标书，并回收货款。
离职原因：个人职业规划原因
公司名称：起止年月：2006-05～2009-04广州南方仪表工程公司
公司性质：民营企业所属行业：机械/机电/设备/重工
担任职务：销售工程师
工作描述：1.开发新的项目并拜访设计院，做好设备推荐工作。
2.了解业主或总包的情况，做好关键人物的公关工作，保证设备中标。
3.巩固已有的客户关系，增加销售范围。
.负责制定标书、合同、收发货、回收货款等
5.收集客户内部和竞争对手的信息，反馈给主管部门
6.承办主管分配的其他工作
离职原因：个人职业规划
志愿者经历：
教育背景
毕业院校：广东工贸职业学院
最高学历：大专获得学位:大专毕业日期：2006-07-01
所学专业一：营销所学专业二：营销专业
受教育培训经历：1.大一的时候派过传单/空调的促销员/暑假的时候，在一家木工机械厂做过销售跟单，了解了销售的基本流程。2.大二期间任职“王老吉”渠道专员，主要负责货款的回收，货物的销售情况和信息，及时反馈给领导。虽然有点累，但学会了一些与人沟通的技巧/学会了对待一份工作的责任与态度。3.大三春节前做过火车临时乘务员，主要是负责管理车箱里面的秩序，提醒乘客不要误站等。感触非常多，起码给我认识到外来务工的朋友的艰辛与不容易，认识到其实他们也是非常的善良和可爱的。4.06年3月任职于一家外贸公司，主要是负责纺织品出口配额的销售，开发客户方面的业务。08年5月在一家能源公司上班，任职销售工程师一职。
语言能力
外语：英语良好
其它外语能力：英语四级
国语水平：优秀粤语水平：优秀
工作能力及其他专长
内心强大自律洞察力反省
详细个人自传
一直认为“人生”是一个不断地挑战、提升和完善的过程;而过去的事情给我们唯一的意义就是总结经验。总结经验能提高沟通技巧、提高洞察能力、改变我们的行为方式...........所以本人非常注重这一点。希望不断通过改变和总结，让自己变的更完美，更早实现梦想。
看过“销售工程师简历范文”的人还看了：
1.销售工程师简历模板
2.销售工程师简历参考范文
3.销售工程师简历模板范文
4.优秀的销售个人简历范文
