优秀的个人简历参考范文范例
姓名：
性别：男
婚姻状况：已婚
民族：汉族
户籍：广东-广州
年龄：30
现所在地：广东-佛山
身高：170cm
希望地区：广东-东莞
希望岗位：贸易类-外贸专员/助理
贸易类-国际业务员
贸易类-外贸经理/主管
贸易类-其他相关职位
寻求职位：
待遇要求：7000元/月可面议
最快到岗：01个月之内
教育经历
2003-09～2007-07广东外语外贸大学国际经济与贸易本科
培训经历
2011-09～2011-09深圳启行飞翔企业管理顾问有限公司大客户经营与新品营销大客户经营与新品营销培训证书
工作经验至今4年8月工作经验，曾在3家公司工作
***公司名称(2010-11～至今)
公司性质：私营企业
行业类别：贸易、商务、进出口
担任职位：客户经理
岗位类别：外贸经理/主管
工作描述：
1、负责客户美国雷诺士销量和销售额等各项经营指标的落实和目标达成，负责新型号开发等重大项目，全力争取订单，跟进生产和发货，回收货款以及控制库存等。
客户美国雷诺士简介如下：
1)1881年创立于美国衣阿华州，一百多年来一直是全球性空调制冷产品的主要制造商，美国500强企业之一。
2)是公司战略大客户。
3)2011年销售额占公司出口总销售额的9.5%。
)是出口二区(本人所在区)销量和销售额最大的客户。
本人主要工作业绩如下：
1)2011年销量比2010年增长59.12%。
2)2011年销售额比2010年增长122.80%。
3)2011年上半年成功完成3款3.3”电机和9款三相电机开发并实现批产。
)2011年7月参与客户投标，成功获得19款新型号开发权，并与客户确立战略合作伙伴关系，预计2012年销售额将占公司出口总销售额的15%。
2、负责客户美国雷诺士样机、小批和批产等审厂工作。
3、负责收集客户美国雷诺士的质量投诉和各工厂的PPM等信息，及时组织公司内部人员进行分析和处理，跟进8D报告的编写、改善措施的验证和问题点关闭。
、协助区域经理进行商务谈判、新客户开发和其它重要工作。
离职原因：爱人在东莞工作。
***公司名称(2009-09～2010-11)
公司性质：合资企业
行业类别：汽车、摩托车及零配件
担任职位：外贸销售经理
岗位类别：外贸专员/助理
工作描述：
