服装公司代理合同范文最新
甲方：
乙方：
甲乙双方经充分协商，本着自愿及平等互利的原则，达成以下合作合同。
1、甲方授权乙方在省市，以专卖形式销售甲方的《__》品牌系列服饰。
2、乙方的经营地点应选当地的繁华地区或信誉良好的商场。专卖店面积不得低于40平方米。商场专柜不得低于25平方米。
3、乙方选择以下第()种方式经销：
(1)、销售商3.5折买断,无换货率。年进货额达到20万时，可享受进货额2.8%的返利。年进货额达到30万时，可享受5.7%的返利，此为最上限。返利方式为同等价值的货品(首批货款三万以上，可有20%换货率)。
(2)、销售商拿货折扣为3.8折,换货率20%。进货额达到20万时，可享受进货额2.6%的返利。年进货额达到30万时，可享受5.2%的返利，此为最上限。返利方式为同等价值的货品。
(3)、个别地区散货销售，不加盟，拿货折扣为4折。
(4)、乙方如需增值税发票，甲方按开票额另扣6%税款。
4、以诚为本，真诚合作，乙方不需向甲方缴纳加盟金。甲方只是象征性收取5000元代理保证金，以维护该品牌无形和有形资产的利益，并作为和约执行的保证。合同到期后，保证金无息退还。
5、平时发货销售商可到公司看样订货，也可通过公司发样衣的形式看样订货。样衣发放方式选择第()种方式：(1)每款各色均发一件，但码相连，即齐色连码。如不中意，可全退。(2)每款色,每色件,每色码数相连(相同/随意)该方式如果哪个色有出售,该色即不可退货.如没有出售,该色样衣可全退.订货均以书面方式为准，现款现货。乙方决定采用第种发样衣方式。
6、单店首批进货，春、夏季不得少于3万，秋冬季节不得少于4万元。以最低的标准保证本品牌服饰品种丰富齐全的良好形象。
7、如果乙方连续三个月，每月进货额低于5000元。将视为乙方放弃该地区经销权，甲方有权终止合同(视具体情况而定)。
8、有换货率的销售商，当季货品不能换下季货品。附件不全或污损的货品不能调换。所有换货以及退样衣期限以甲方发货之日起至甲方收货之日止，原则上不得超过30天。
9、有关货品的运输方面，甲方可以代为办理。其运输工具的选择和运输费、手续费、保险费等相关费用由乙方承担。若在运输途中发生任何货物损失，责任由运输方承担。
10、乙方收到货物后，如对产品质量、数量等有异议，需在收到货后24小时内向甲方提出书面报告，否则甲方不予受理。有质量问题的货品必须在收到货后的7天内退回甲方。如经甲方鉴定此质量问题非生产过程造成，而属于乙方在销售过程中所致，则甲方保留更换与否的权利。
11、乙方需在开业后15天内，将店内、外各一照片邮寄公司备案。且每周向甲方报送销售报表，以便甲方及时调整乙方的配货计划，以利于销售，共同发展。
12、营业支持
(1)、甲方免费提供服装画册、塑胶手提袋、开业之初不超过2平方米的室内喷绘图片。
(2)、甲方以成本价提供品牌标志，专用衣架、纸手提袋、广告画、灯箱片等宣传品。
(3)、甲方提供店面的设计服务以及相关装璜及器材的使用建议。
(4)、每季节举行订货会以方便加盟商选款式。
(5)、多年专卖店零售的成功经营管理模式。
(6)、利润空间的全力支持，区域的独家经销。
(7)、严格的区域划分，避免相互蚕食市场的无序竟争，确保加盟商利益的最大化。
(8)、快速反应的客户服务，及时帮助您解决疑难困惑。
(9)、甲方提供店员培训、销售技巧、陈列展示及服务礼仪等。
(10)、甲方在知名媒体不定期的投放广告，不断提高品牌知名度。
13、违约责任
有下列情况之一，扣除保证金或定金，并甲方有权终止合作：
(1)、订货后，又取消订货者。
(2)、以低于市场价格，扰乱甲方价格管理，或更换商标等破坏甲方品牌形象及声誉者。
(3)、抄袭本品牌款式，用非正常手段干扰甲方的经营活动者。
(4)、月进货额未达到本意向书的约定，综合考核不达标者。
(5)、提前申请免除地区经销权，而未提前3个月者。
(6)、提前终止合同或本合同期满终止后，乙方要立即停止使用有关“百姓罗衣”的一切标志、形象、名称，否则视为违约。
(7)、提前解除合同者(以实际进货期计算)，需支付1000元店面设计费(如提供了店面设计图纸)。
14、该合同作为双方进行良好合作的依据和基础，销售商应严格按照合同中所签定的各项约定进行操作。如提前申请免除地区经销权，必须提前3个月以书面形式通知甲方。
15、被授权人在其所管辖的区域与第三方签订的所有文本中所涉及的权利及义务关系都由乙方承担，本公司不承担任何责任或连带责任。
16、该合同双方各执一份，签字、盖章并保证金到帐后生效。该合同有效期至20_年月日止.
甲方(公章)：_________乙方(公章)：_________
法定代表人(签字)：_________法定代表人(签字)：_________
_________年____月____日_________年____月____日
