董事长介绍公司精彩讲话
尊敬的孙会长，各位领导，专家，学者，亲爱的会员，各位朋友们，大家好!!!
我叫任恒天。我是国家纺织面料馆O2O电商事业部的CEO，中纺通网络科技公司的董事长。
首先感谢会议主办方，谢谢你们提供了这么豪华的场地，还要感谢大会筹备组，你们这些老板们在百忙中，积极的参与，使得本次大会如此圆满。
相信很多人想知道，怎么是我来当电商部的总经理?我解释下，去年快年底的时候，一个很要好的朋友说她在做纺织品互联网，和北大方正合作的，我教他们要怎么做，大老板当时就决定，给我多少股份，给我多少年薪，强力邀请让我加入。我虽然很感兴趣，还是决定先了解下，在当时，我就有了这么一个想法，这个事情，一定要依靠国家面料馆，才真正做的起来，于是，也有幸是国家面料馆的会员单位，和面料馆的王总建立了联系。但随着我对该公司的更深一步的了解，这里我就不细说了，结果是我失望的放弃了。
今年3月份的某个上午，领导来柯桥的时候，十几分钟的会谈，很愉快，就决定下来了，这个事情，我来做。当然，这里到我真正的任命下来，二个多月的时间，我一直在努力，策划这个事业计划，而书芳也一直在力荐。
所以，最后特别感谢付主任，王书芳王总的信任和支持，让我有机会在台上演讲，并在台下可以实现自己的事业理想!谢谢!(鞠躬)我要向大家演讲分享的主题是:用中纺通O2O.垂直模式颠覆性改变纺织贸易。介绍O2O电商事业部和中纺通为什么做，做什么，要怎么做,来详细介绍中纺通，这个世界纺织服装供应链，垂直专业电商服务平台。
在演讲分享之前，我先问下，大家知道什么叫O2O吗?用笑话解释下什么叫O2O.ONELINETOOFFLINE.线上到线下。
O大款以每月2万的价格包养女大学生B，B女生竟每月从包养费中拿出1万包养适龄男学生C(B2C)，C男觉得不平衡，每月花5千包养起O小女生，O小女生发现自己是这条生物链的最底端后，很不爽，直接微信了O大款，于是两人踢了B和C,砍掉中间，直接交易，每月8千元成交。
这就是O2O电商事业部的事情.砍掉中间，直接交易。
好!回到主题，我想问下在座的各位纺织、服装的大佬们，老板们，你们生意好吗?
谢谢!
你们苦吗??
有没有觉得遇到瓶颈，苦到甚至想逃避想放弃?
好，你有没有发现，我们的企业，过去发生过大大小小的让我们痛苦的事情，身边听到看到发生的：被骗的，跑路的，倒闭的,甚至坐牢的....太多太多各种各样的事情，让我们去交学费，去学会成长，因为没人教我们要怎么做，什么都要自己去磕磕碰碰的走。
有没有发现，我们走到现在，几乎是全能的了?从买机器设备，到招人，管人，用人，原材料采购，开发，工艺，技术，政府，银行，资金，业务，质量，检验，三陪，公关，国内贸易，国外贸易，回收货款，有些企业家甚至是工人，管家，消防队员。。。
有没有发现我们能坐在这里，就已经是太不容易了，我们都是纺织行业里的武林高手了!为我们今天还能坐在这里，给自己鼓个掌吧!好!言归正传，请在座的，有正在做或做过互联网，阿里巴巴诚信通和中国供应商、各种卖布软件的举下手，好吗?
我作为二十多年的纺织从业者，从二十多年前的印花工厂，一直做实业，办工厂，搞纺织品开发，国内贸易和国外贸易。
我在阿里巴巴还没改为1688之前，我就已经是会员，那时候是作为一个企业网站，在宣传的，也曾经是中国供应商的金品诚企会员，会费，什么P4P，购买关键词排名等，光一年交给阿里的就要二十多万，还不算一个5-6个人的团队的工资、费用，有段时间每天给他们打鸡血，拍照，上传，一天到晚什么RFQ，询盘，电子邮件什么的，个个忙的焦头烂额。
曾经有段时间，我们在1688上的时尚女装绣花印花，每个关键词都出现在首页，阿里巴巴首次线上转线下的展会，在萧山白马湖展览中心的，我还是发起人，策划人。
那么，我们在网上真的做到生意了吗?达到我们要的目的了吗?
我是已经停掉了，连二万九千八的中供普通会员都不做了，原因你们懂的。因为我是商人，付出和得到不成比例，不划算，所以我停掉了。
花这么多的精力，养这么多的人力，费那么多的钱，难道只是为了几个样品单吗?
这里可能有些在座的可能听不下去了，我们网上做的很好啊，那我只能说，你做的是标品，你们的图片，文字，描述的能力太好了，客户一看就清楚，就能下单。
而我们的纺织品，尤其的面料，是非标品!
客户在没看到，摸到样品之前，是不会下单的，!在没来亲眼看过你的工厂，公司，和与你聊过之前，感觉到你有实力能力做好之前，客户是不会下单的!所以，大额订单也不会在线上成交的。
如今，纺织的互联网被这些不懂的人玩死了，这个瓶颈突破不了!因为什么?我们在座的各位，应该对电话号簿，也就是电话黄页不陌生吧?我也在电话黄页上花几千元登过广告，义乌市下骆宅印花厂竭诚欢迎你的惠顾。。哈哈!
那现在你还能看到电话号码本吗?
不!为什么，因为现在有互联网了。
你有没有发现，其实，什么找布类APP啊，也只是在做电话黄页的事情，只不过，有些人是要专门的做一本给卖布的看，给做服装的买家看，说到底，想在这几万亿里分一杯羹，为资本运作搞点噱头而已。互联网+这个词，也是被这些人玩坏了，真正想为纺织行业做些事情，真正能为广大从业者做点改变的，反而遇到了怀疑，不信任和阻力。
我们做实体的更难，开门市部的请举手示意下?好，谢谢。
业务员难招，难养，为什么，因为业务太辛苦，太难了。门市租金贵，费用开支高，，，痛苦!
服装品牌工厂，设计师的请举下手示意下，好吗?谢谢!
面料辅料难找吗?难吗?是的，难!跑柯桥，跑广州，跑国外，跑各种展会，找到了，工厂不配合，货不对路，有些还要带款提货，还要来烦你们。。本来，你可以安安静静的做你擅长的设计，开发，销售，品牌推广，却要扯这些怎么也弄不清楚的事情。
作为老板的你，也只能因为太烦，交给业务采购员去做，你明明知道你付钱买回来10元一米的面料，在市场上可能5元就能买到，但你没时间去管。
我们这里有中国纺织工业联合会关于20xx年的报表，(2.PPT：20xx年纺织销售报表和出口报表相关数据)大家请看大屏幕，也就说，去年整个纺织产业是7万亿，合9千亿美金，利润额600亿美金，出口2911.5亿美元，占37.4%，比20xx年下降5.22%的。这么大的一个数字，真正在网上成交的有多少?
整个阿里包括淘宝，天猫，整个网上成交，13年的总金额是3万亿人民币!合美金5千亿都不到，注意，是所有商品的批发零售。为什么做不到?因为阿里是360度的，什么都做，就意味着一定有部分是不专业的，而纺织工业整个产业链的环环相扣，和它的特殊性，是需要专业，需要垂直!
问题来了，我们是不是可以通过我们的项目，把中国纺织行业的7万亿，九千亿美金，把600亿，把37.4%这些数字上去1-2个百分点?甚至更高??
是不是可以有这样的一个平台，“让天下没有难做的生意”的项目，颠覆性改变现有线上线下的交易模式，减少中间环节,笑话里的B和c，o和o直接交易，低成本就可以把产品迅速布满全球，覆盖国内外市场的，是一个未来可以取代传统展会、门市店面的，减少业务员和采购员人数，有效解决回扣等灰色问题的，一个可以万众轻松创业的，为中国纺织业走向世界，做大做强的平台?
答案是肯定的，有痛点，那就一定有解决痛点的办法!
本项目就是在这样的背景下构思产生的
前面，我讲到的是为什么做，
接下来，我讲二点，来阐述我们做什么，要怎么做。
先讲第一大点.做什么?
第一大点分线下和线上二个小点，分别讲解。
第一小点的线下，(4.PPT：国家面料馆简介中的位置分布图和地址)我们可以通过PPT了解到，目前我们国家纺织面料馆在北京，柯桥，嘉兴，虎门，西樵，常熟，石狮，青岛，广州中大的珠江馆，美国的洛杉矶，建成和在建设中的有16家场馆，6月份启动纽约馆。我们还会加大加速扩建场馆的力度，将来场馆还会遍布国内主要市场和国外主要国家。最后实现全球覆盖。
这些场馆和工作人员是为我们国家纺织面料馆会员和中纺通会员服务的，你可以去放样卡，可以去挂吊卡，可以去放样品货架，可以去申请专区，甚至部分有条件的场馆，比如1万6千平方米的虎门馆，你可以派你的业务员去开你的分公司，店面。
这样，你就可以通过我们在全国乃至全球各地的场馆，迅速把你的样品放到你想卖的地方。
作为客户不管是国内的还是国外的客户，还是我们的服装厂，面料设计师，服装设计师，可以到她所在的城市场馆，参加不定期举办的各项纺织活动，当他想采购面料、辅料、设计的时候，到国家面料馆去,就像到他当地的图书馆看书，借书一样方便，看下新的面料，喝喝咖啡，和同行讨论些流行趋势，找到灵感，甚至通过APP，pc电脑端，可以送样到你的办公桌前，你看完了叫人放回去。因为我们有工作人员，有对接服务团队。
作为开发性的企业，新产品你放市场不放心，怕同行抄袭，好，我们给你设个VIP精品区，只有通过网上预约，通过资格审核，是真正的买家，才可以进去看。
接下来讲第二小点，线上。(5.PPT：软件介绍示意图)
线上的部分，主要的内容是软件，主要包括整个纺织产业链的样品管理系统、微网站建设、面料馆会员服务、样品管理培训、新品发布与联合推广等服务模块，在电脑，手机APP，微信端，同步，为纺织企业提供全方位的互联网信息化服务。
中文为国内会员服务，专业英文版本为外贸服务。
它是在阿里巴巴的基础上，增加完善，并具备以下专业，垂直的功能：由于时间关系，这里我只讲一个细节，我们在生产出一个新品的时候，一般会自己编号，贴上标明规格门幅价格什么的标签，做好吊卡，挂在样品间里，去拜访客户，参展时，拉着大大的行李箱，由于客商多，业务员显得忙乱，要抄，写，传回公司。结束后，业务员又马不停蹄，忙着给客商寄小样。
不出错的，就已经很不容易了。
是不是?
我们在应用该系统后，无论是日常管理，或者出去参加展会，都可以轻松实现面料数字化管理：客商在展会上调样，公司的仓储员便即时收到信息，当天便可寄出小样。客商回到自己公司，面料小样已经放在其办公桌上了。
每一块面料都拥有属于自己的二维码，当然是可以设置权限的，隐私的面料哪些人可以看，客商扫描二维码，便可以搜索到有关该面料的所有信息，还可以籍此进入链接的相关网页，与客服开展在线微信，qq沟通、洽谈、调样、下单等业务。
到时候，你管理样品，去拜访客户，参加展会，哪怕是做合同，也支持电子合同。你只要带个手机，就可以了。因为你家的所有商品，都在你自己的网站店铺里。我们这个软件甚至连ERP，产、进、销、存管理系统都是标配，内置的。
好，前面介绍的是第一大点做什么，接下来，我为大家讲第二大点：
怎么做?
首先，我们选择行业内具有代表性的企业作为发起单位，亦称原始股东。
股东单位原则上是有互联网经验的，纺织供应链上的一环的，纱线行业、布坯行业、纺织行业、纺织原料商，面料的制造商，布料的采购商、原料市场、服装生产和服装公司，一个环节只选一家，因为通过资源整合，我们不会缺钱，我们要的是这些投资股东的影响力、号召力。
股东单位具有重要的决策权和否决权，是本项目的核心成员，进入董事会，构成项目的主体参与地位。
三年内公司上市。
第二，我们会成立专业的技术和核心运营团队，引进阿里巴巴高级运营管理人才，负责项目的运作和管理.做出让人爱不释手的产品才是硬道理。
最后我补充一点，我们已经进入‘互联网时代’，跟不上这个浪潮，就可能被永远甩在后面。”4月20日的国务院常务会议上，说，“推动大众创业、万众创新很大程度上需要依靠互联网，因此更要加强对互联网企业的支持力度。”这个项目政府扶持，领导支持，行业迫切需要!我们是可以做的。YES!WECANDO!
好!在我的演讲报告正式结束之前，我想关于如何运做，如何加入，股份设置等等相关细节，我们有一份详细的几十页的商业计划书，请有意愿加入发起股东的会员，在会后参加进一步的研讨会。好!总结一下，我刚刚谈的三点，
一，是做什么?线下场馆硬件和线上网站软件，结合ERP，当然，线下场馆和线上的软件硬件，我们可以一步步去实施，完善，改进，软件这部分，由于互联网技术的透明和可复制性，也可以不断升级，相信我们是可以做得到的。某个领导说了，目标是对的，我们就走，走慢一点没关系，要走稳，因为走一步，就离目标近了一步。
第二点，是怎么做?这块由于牵涉到的事情，细节太多，而且，有些目前还是涉及商业机密的，我就不一一展开来说了。欢迎会后参加活动，或者到我办公室沟通，我的微信和电话号码是18857515587.第三：这个项目国家政策扶持，是大势所趋，势在必行，而且是迫在眉睫。我们不要去迷信光一个互联网+可以带来什么大的改变，但还是要利用好互联网信息，还是要回到实体，做好实体的同时，必须马上，快速的开展工作。相信我们，我们可以做到!做好!YES!WECAN!!!因为我们有遍布全国的中纺联检测中心，提供样品检验和大货检验报告，打卷，仓库，装柜。买家和卖家可以很放心，对在网上成交的，保证都是品质合格的，
因为我们引进中信保，一达通，保证海外买家的货款安全，出口退税等一条龙服务，每一笔交易都有诚信保障。
因为我们引进信托基金，银行，未来成熟后，自己的第三方支付平台，通过大数据的积累和分析，对你们的资金提供保障。
我们把你们开发出来的最新的面料，推荐给最适合的设计师，让他们给你们打样衣，我们把设计师最新的设计，推荐给服装公司，让他们购买你们的设计，和OEM大货供应。
让我们做自己喜欢做的新产品开发，管好质量就可以了，销售、业务和货款回笼，交给国家面料馆。
让我们安安静静的，做好服装设计，做好品牌，销售就可以了，把面料采购和质量把控，交给国家面料馆。
让专业的人做专业的事情，让喜欢交际的人，做公关销售，让喜欢开发的人，做新产品设计研发，让喜欢并擅长做什么事情的人，参与到这个项目中，做他擅长和喜欢的事情，让我们每个人安安静静的，做自己喜欢做的事情，我们不要活的那么累，工作的那么辛苦。未来，国家纺织面料馆全球的分馆，将是你的私人展厅，全球纺织面辅料供应链上的所有客户，都将成为你的潜在客户,“让天下真正没有难做的生意”!让中纺通真正成为你通往财富之路的金钥匙。信任，支持，参与，我们一起努力!
用中纺通O2O.垂直模式颠覆性改变纺织贸易。YES!Wecando!YES!我们可以做到!
最后，用一句话来结束今天的演讲，“不要用兄弟情谊来追求共同利益，要用共同利益追求兄弟情谊”!
谢谢大家!(鞠躬)
