珠宝店活动策划方案大全
一、活动背景
中秋节是下半年来第一个销量高峰，借此机会开展促销活动，刺激消费者，拉动销量，并加强公司外在形象。
二、活动主题
“用心连成全家福”，有心就幸福。强调对家庭的重视。
三、活动时间：——
四、活动形式
1、赠送2、有奖销售
五、活动内容
1、凡是在活动期间购买本店288元以上珠宝，即可获得全家福金饰系列其中的父亲金戒。
2、凡是在活动期间集齐全家福金饰系列五款产品，即可获得中秋大礼，全家福翡翠牌。
3、凡是在活动期间在本店消费金额达到1500元起的，即可获得会员金卡，享受折上折的待遇。
、凡是在活动期间在本店购买珠宝或是集有以往本店1500元以上消费__可参加中秋大抽奖。
六、活动宣传
1、提前造势，做好宣传。
2、报纸、电视台、书店、宣传彩页组合宣传。
3、店面布置要符合主题气氛。
七、活动预算
珠宝中秋节促销方案要根据实际情况来准备，并做好事后总结工作，以备再战。
【活动内容一】购物百元大摸奖，团圆大礼喜无限
9月1日-9月10日活动期间，顾客累计购物满100元即可现场参加摸奖活动，100元一次，200元两次，依此类推。奖项设置：亲戚团圆礼――送长辈、送兄弟、送姐妹、送亲戚、送孩子;朋友团圆礼――送好友、送同学、送同事;
老师团圆礼――送恩师;兴隆中秋礼――纪念礼品若干。
【活动内容二】9月8日会员日，111个大奖送给你
9月9日会员日，积分双倍送;幸运大摇奖，大奖送不停，111个大奖送给你;会员日会员独享会员价。奖项设置：一等奖1名，奖价值11988元多功能洗衣机;二等奖10名，奖价值1030元诺基亚3120手机;三等奖100名，奖价值346元美的电脑版电饭煲。
【活动内容三】感恩教师节，免费成会员
免费成会员：9月1日-9月10日日，教师持教师证和身份证等有效身份证明到兴隆大厦即可免费办理会员卡一张，成为兴隆大厦正式会员，享受会员尊贵待遇。
盘锦市首届兴隆杯“老师我爱你”有奖征文朗诵大赛：9月10日上午9：30，兴隆大厦在楼外举办盘锦市首届兴隆杯“老师我爱你”有奖征文朗诵大赛，盘锦市所有在校学生均可报名参加。
感谢老师感谢礼：送老师送健康：主推滋补保健、健身器材、精品皮鞋;送老师送时尚：主推数码相机、数码照相机、mp3等数码产品;送老师送品位：主推纹胸内衣、名表、首饰;送老师送美丽：主推丝巾、化妆品。活动期间，品类营销活动丰富多彩，特别买送精彩纷呈。
【活动内容四】喜迎乔迁一周年，家电全场好礼献
买家电，可能不花钱：凡在家电商场购买家电产品单张信誉卡满200元，顾客凭借信誉卡可以抽取奖券一张，单张信誉卡满1000元抽两张，单张信誉卡满1000元以上每张信誉卡最多抽取三张。奖项设置：一等奖1名，奖礼券__元;二等奖2名，奖礼券1000元;三等奖5名，奖礼券500元;四等奖10名，奖礼券200元;五等奖50名，奖礼券100元;纪念奖500名，奖礼券10元。礼券仅限家电商场使用。
庆乔迁，送回报：凡在一年前(__年9月15日——20日期间)购买家电的顾客，凭户口本此次再购买家电产品，累计购买金额达1000——3000元每人将得到饮料一箱;累计购买金额达3001——5000元每人将得到饮料两箱;累计购买金额达5001—8000元每人将得到饮料三箱;累计购买金额达8001——10000元每人将得到电磁炉一个;累计购买金额达10000元以上每人将得到饮料三箱+mp3一个。
手机中秋传情义，喜庆乔迁送好礼：__年9月9日----9月18日顾客在家电商场电讯部购买手机即可凭信誉卡参加现场抽奖活动，一张信誉卡可抽奖一次(特价手机除外)。一等奖2名，奖洗衣机1台;二等奖5名，奖微波炉1台;三等奖8名，奖电磁炉1台;四等奖50名，奖精美月饼1盒;五等奖100名，奖非常可乐1箱。
