推广会演讲致辞集锦
尊敬的各位领导、尊敬的湖南中烟领导、各位同事、各位来宾：
大家晚上好!
我是客户经理x，非常荣幸今天能代表客户经理在这里发言。首先，我代表全体客户经理对芙蓉王(软黄)在x成功上市表示热烈的祝贺。
芙蓉王(软黄)批发价为260元/条，零售价为300元/条，毛利率为15%，批零毛利率高;外包装沿用了芙蓉王(硬)的金黄色色调，显得金碧辉煌、呈现出一种王者的气质;焦油量只有8毫克，顺应了目前低焦油的卷烟消费趋势;在减低焦油的同时，芙蓉王(软黄)保持了浓郁的香气，将低焦特质与自然烟香完美结合。
作为芙蓉王家族的一员，凭借芙蓉王的品牌效应，芙蓉王(软黄)具有无可比拟的天生优势，一上市就受到广大零售客户和消费者的关注。自九月份芙蓉王(软黄)上市以来，市场上反馈信息表明，零售客户和消费者都对芙蓉王(软黄)的包装和烟香称赞有加，对该烟的品质表示肯定。由于目前芙蓉王(软黄)采取定点投放措施，部分订不了芙蓉王(软黄)的零售客户纷纷致电我们客户经理，表示希望能尽快安排他们订购芙蓉王(软黄)。这使得我们对芙蓉王(软黄)未来的销售充满信心。
x烟草与湖南中烟有着多年的合作关系，湖南中烟是珠海烟草的战略合作伙伴，同时芙蓉王品牌是烟草行业的重点品牌，是“532”、“461”大品牌战略的重要组成部分。x烟草作为湖南中烟的战略合作伙伴，芙蓉王品牌的做大做强，是工商企业双赢的结果。所以，做好芙蓉王(软黄)上市的宣传推介工作以及以后的品牌培育工作，是湖南中烟和x烟草的共同责任，也是我们客户经理义不容辞的职责。
在此，我代表全体客户经理向湖南中烟保证，一定做好芙蓉王(软黄)的宣传推荐和品牌培育工作，积极引导零售客户上柜销售，提高芙蓉王(软黄)上架率和知名度，同时将芙蓉王(软黄)的品牌内涵和营销理念传递给零售客户，以达到扩大宣传、引导消费的目的，为芙蓉王(软黄)在x地区的成长保驾护航。
最后，预祝发布会取得圆满成功。谢谢大家!
