2023年七夕节主题活动方案
一、促销目的：
通过以互动“买赠”游戏活动，将消费者吸引到商场购物，在带动消费群体购物的积极性的同时，可以给商场带来良好的口碑，从而提升本时期的销售额!
一、DM时间：
8月10日——19日
二、活动主题：
七夕传情“投”其所爱
第二部分DM活动
1、活动内容
主题：花香七夕为您传情
凡于8月20日光临本商场的情侣，牵手从入口走进卖场，男士都可以得到金帝巧克力一盒，送给心爱的女士，限送77份。送完为止!费用：770元
2、活动内容：
主题：投其所爱让爱升温
8月20日至22日在本商场单次消费满相应金额，即可参加“投其所爱”游戏，为心爱的她/他赢取一份爱的礼物吧!
操作：顾客站在指定的区域(2—3米)，将手中的球投向正前方胶桶里，跳出无效，球停在桶内方可获得相应礼品。
道具：足球/篮球3个;胶水桶一个(进行购买)
超市区满48元/百货区满98可投1次，投中一次，可获达利园牛奶一支(1.5元左右)数量：450
超市区满77元/百货区满177元可投2次，投中二次，可获九九香卷纸或1.5L和其正(8元左右)数量：300
超市区满117元/百货区满238元可投3次，投中三次，可获金帝巧克力或洗洁精(10左右)数量：240
费用预算：5475元
第三部分DM商品促销
DM海报内容主要由生鲜类商品、食品类商品、非食品类商品以及百货专柜四个部分组成。通过商品的打折或者惊爆价形式，刺激引导消费，从而提高销售额。
第四部分：宣传推广计划
1、人员宣传
门店全体员工必须熟悉和了解促销活动内容，告之和引导顾客参与促销活动;加强对商品促销员的培训，明确工作要求，统一认识，有效提升促销活动效果。
2、DM宣传
(1)、DM人员派发，加强主要活动信息宣传;
(2)店外广告栏背胶商品信息的宣传
3、广播宣传
(1)、电子屏、广播滚动播放促销信息，以确保及时准确的传达信息，激起顾客的购买欲望，吸引行人进入卖场，提高客流量;
(2)、活动期间，背景广播音乐应选择欢快、活泼的乐曲来渲染卖场气氛。
广播要求：
①广播频率：每隔10分钟广播一次。
②加强门店电子屏特价商品价格宣传。
