微整形活动方案
“美丽母亲重拾年轻”
——XXX医院20xx母亲节微整形抗衰老沙龙活动策划
【组织单位】
【主办单位】XXX医院【活动地点】会议室
【活动时间】20xx年5月10日下午13：00开始【媒体支持】XX官网、XX微信公众平台
【活动背景】
每年的五月，除五一小长假为各大商家借机进行促销活动的由头外，母亲节也是第二个重要的宣传促销节日。促销对象主要以30岁以上的女性，着力推广医院的微整形抗衰系统产品非常符合这一群体，活动以龙沙的形式推出，在轻松愉快的环境中，将产品理念灌输给女性朋友，有事半功倍的效果。
时下微整形已经被越来越多的女性所接受，逆转时光，恢复年轻的容颜是每一个女人的梦想。30岁以上的女性，都有一定的经济实力，只是缺少一定的消费引导，医院借母亲节的活动，将我们现有有消费潜力的VIP客户和新客户集中在一起，进行微整形抗衰项目进行直观的体验，展现循序渐进或立竿见影的塑美效果，这将引起女性客户的消费热情，必然引起一部分女性客户消费热潮。
此次活动将力邀厂家专业人员的参与，有利于微整形系统产品的专业宣传，加强现场的女性朋友对微整形产品直观深度了解，可以安心的选择使用。
【活动主题】
1、美丽母亲重拾年轻2、牵手青春，让妈妈年轻十岁3、让妈妈的微笑没有皱纹
【活动对象】
1、医院VIP会员
2、通过网络或电话报名参加女性朋友3、活动当天来院就诊的满30岁的女性朋友
【参与方式】
1、网络报名：
登录：XXX官网
填写姓名、年龄，联系电话即可报名2、电话报名：
拨打0XXXXX进行报名3、微信公众平台报名报名时间至5月8日截止
【活动目的】
1、借此次沙龙活动，将VIP客户进行一次有效的美丽集会，培养老顾客的忠诚度。
2、将大分子玻尿酸进行现场推广，宣传形式为体验模式，让客户真切的感觉到微整形带来的巨大变化，从而接受微整形，现场进行消费。
3、借此活动可进行连续的报道，扩大宣传，进一步提升医院美誉度及品牌宣传。4、通过系列奖品的发放，引导客户进一步来院消费。
【活动内容】
1、美丽派送：当天来院就诊的女性朋友均可获得美丽礼品一份!(康乃馨一支)。2、驻颜有道：美丽大使XXX介绍女性逆龄法宝——玻尿酸3、现场塑美：X院长现场为李阿姨注射玻尿酸见证的年轻奇迹4、美丽解惑：为现场客户答疑解惑。5、幸运抽奖：现场抽取奖品。
【活动流程】
(具体流程将在活动前完善)
1、听众签到并发放宣传资料
2、主持人介绍此次活动的意义时间安排3、现场特邀嘉宾代表讲话4、美丽大使现场授课5、现场注射玻尿酸6、现场回答参加者的问题7、抽取奖品8、奖品发放9、主持人致结束语
【奖项设置】
一等奖1名奖品玻尿酸一支(价值XXXX元)二等奖2名奖品现金券2000元三等奖3名奖品现金券1000元参与奖：乳房检测价值480元
【活动物品】
【现场布置】
(沙龙活动现场布置尽量高雅、上档次)
1、讲座台：桌布、鲜花、台签、话筒、茶水、水果、坐椅摆放整齐;另外主席台前面地板上摆放绿色植物花草;
2、会议室两侧：各放两个展板，分别为：微整形前后对比照片3、会议室正中悬挂活动主题条幅，
、会议室进口：摆放一个展板(活动介绍)、一张桌子，供参会人员签到、领取资料袋。
