市场渠道专员工作的基本职责文本
职责：
1、配合总经理按公司整体业务目标搭建市场渠道;完成个人及团队销售目标。
2、组织策划各种渠道活动。
3、利用公司合种渠道资源进行市场活动并建立渠道体系。
、代表公司与代理商进行顾问式业务营销及合作。
5、与代理商引流客户做业务沟通，促成新增客户成交。
6、协助代理商对接公司各种资源，解决代理商就销售和服务方面的问题。
职位要求:
1、工科类专科及以上学历，自动化、计算机、软件等专业者优先;
2、二年以上销售工作经验,有弱电智能化行业经历者优先;
3、具备市场信息分析整理能力;具备市场经验和敏感的市场观察力，分析力;
、具有独立工作能力和团队合作精神，良好的时间管理能力;
5、抗压能力强，勇于挑战高薪;
6、工作细致、认真负责，具有敬业精神;
