区域销售工程师的基本职责说明
职责：
1.负责产品的区域拓展、客户发展、区域运营的策划制定及执行;
2.根据公司整体运营策略，提炼出适合各区域市场的运作模式;
3.带领本区域的销售团队完成公司既定销售目标;
.与客户建立良好关系，及时反馈客户信息，满足客户需求，提高客户满意度;
5.完成月度、季度和年底区域销售任务，定期汇报工作情况;
6.建立完整的地区经销商网络，整合资源实现公司销售总目标;
7.根据实际情况可就近分配销售区域。
任职要求：
1.从事相关行业2年以上工作经验，从事软件销售及汽车硬件销售者优先;
2.有良好的客户开发能力和经销商管理能力;
3.能够协助完成公司所订定的各项业务及工作目标;
.具有较强的沟通能力，能够承受较强的工作压力;
5.熟悉互联网,良好的计算机应用技能;
6.能接受出差。
