保险买卖的优秀警示语标语
1、为什么不把钱拿去买有用的东西呢，保险仅一念之间。
2、同样的意思，有不同的表达方式;您的工作，是选保户喜欢的方式。
3、行销的路本就不平顺，如果不能充分了解工作的独特之处，怎能培养足够的信心呢?
、您是否思考过，在您繁忙的工作时间之内，如何做才能做得更完美，更迅捷，答案是学习。
5、处理拒绝，最忌讳与客户强辩，辩赢了，就失去了成交的机会。
6、任何一次经历，任何一次磨难，都只是为了让我们更好的成长，所以，用不担心，阳光总在风雨后，等待属于你自己的阳光的到来吧。
7、如果寒暄只是打个招呼就了事的话，那与猴子的呼叫声有什么不同呢?事实上，正确的寒暄必须在短短一句话中明显地表露出你对他的关怀。
8、推销员没有抱怨的权利，只有把产品销售出去的义务。
9、伟人所达到并保持着的高处，并不是一飞就到的，而是他们在同伴们都睡着的时候，一步步艰辛地向上攀爬的。
10、您想现在开一张不额支票，存在保险公司，还是未来开一张巨额支票，给税务局?
11、只有一条路不能选择——那就是放弃的路;只有一条路不能拒绝——那就是成长的路。
12、滴水之恩，当以涌泉相报。
13、没有永远的机会，但有持续不断出现的机会。
14、每一发奋努力的背后，必有加倍的赏赐。
15、保险行销是寻找顾客，满足顾客的保障需求，及继续服务保户的一种艺术。
16、如果你觉得世界上没有人关心你的死活，那就买份保险来试试。
17、冰冻三尺，非一日之寒，人生祸福，皆多累积。
18、一株小草，也能报春，一滴水珠，也能滋润，一丝风儿，也能送爽，一星之火，也能燎原。我虽渺小，也有价值，相信自己，天生我材必有用!
19、如果做一粒尘埃，就用飞舞诠释生命的;如果是一滴雨，就倾尽温柔滋润大地。人生多磨难，要为自己鼓掌，别让犹豫阻滞了脚步，别让忧伤苍白了心灵。
20、钱不是万能的，但它可以买到赚钱的能力、免税的资产、生命的尊严、无忧的生活、美满的家庭、未来的时间，它的前提是通过购买保险实现。
21、如果我办得到，我一定要把保险这个字写在家家户户的门上，及每一位公务员的手册上，因为我深信，通过保险，每个家庭只要付出微不足道的代价，就可免遭万劫不复的灾难。
22、任何的限制，都是从自己的内心开始的。
23、要有炽热、强烈的人生目标，无论如何，一定要有达成目标的执着，目标与执着可使懦弱的自己坚强起来。
24、别人都说我很富有，拥有很多财富，其实真正属于我个人的财富是给自己和亲人买了充足的人寿保险。
25、推销的字典里没有“难”字。梳子可推销给和尚，保险可推销给尼姑。
26、莫找借口失败，只找理由成功。
27、从事推销工作必须有“从零思考”，与“**作为”，唯有事前紧密周详的规划，才会有具体有效的攻击火网。
28、熟能生巧，但不意味着行销工作的准备，能够偷工减料。
29、对于一个愿意帮助他自己的人，我没有想出比购买保险更好的办法。
30、保险就象拍拖一样。
