4S店销售顾问自我评价
1.本科以上学历，经济管理，市场营销，工程和汽车相关的专业类。
2.熟悉汽车4s店销售的理解汽车销售服务业务员流程和售后和管理;熟悉操作和管理在汽车工业中的形式。
3.5年的高档汽车4s店，总经理或相关工作经验，有过筹备期间4s店开业经验者优先;
.具有较强的综合管理，战略决策能力，销售策划能力。
5.6以上的英语水平，具有良好的英语阅读和写作能力，能够直接与国外厂商进行沟通谁;
6.开朗，敏感，务实，敬业;具有良好的学习能力，沟通能力;有良好的人际交往能力和团队合作。
7.上面的一驾照c中的水平。
