销售授权委托书范文样本示例
我公司授权。为地区的代理销售商，全权负责“******”注册商标系列产品在该地区的销售事务，授权权限以双方约定的销售合同范围之内为准。
特此授权!
*****贸易有限公司
签订销售代理授权书的注意事项
1、了解合作企业常规信息(涵盖企业业内知名度、产品品质、价格体系、销售渠道)
2、了解合作企业针对合作项目的规划(合作年限、未来销售渠道、价格定位、市场策略、推广计划等)
3、分析两者的品牌定位，以及合作共性，无论出于品牌价值的考虑，还是经济利益的考虑，都需要结合品牌中长期规划全盘考虑。
、尽量避免自身品牌与性、医药、保健品、酒类方面的商品合作。
5、明确上市时间、设计审核以及相应处罚措施。
6、将周边商品和行销授权客户区分对待，分别整理相关客户信息，填写《商品授权意向客户合作信息表》或《行销授权意向客户合作信息表》
7、协议签署后，明确《设计审核日程表》、《相关工作进度跟进表》。
