二手车买卖合同电子版
1、违约责任说明要细致
单就目前的二手车交易合同来看，基本内容是：交易双方就某款车型构成买卖关系，双方最终的交易价格及过户费用，车辆进行交易的具体时间，交易前后的责任。
以目前最常见的合同为例，上面往往出现的是“因档案不符或发动机、车架号码凿改等各种原因造成该车不能办理正常过户手续，甲方必须原款退还给乙方”等说明，可是在实际交易过程中，对于消费者购车后可能出现的保修，手续等方面的费用，二手车行往往是满口承诺“有问题就回来找他”，但结果是一旦真到出现问题的时候却是互相推诿责任，原因无非是“口说无凭”，合同中并未详细注明。
在签订购车合同时，若原合同时没有明文规定违约责任，消费者应该根据自己的实际情况，要求对方补充进去，特别是对那些不能及时过户的交易，应该在合同中强调，若交易过程中过不了户，对方无论出于任何原因都应无条件全额退款。
但是要注意，若消费者通过其他渠道查询到该车属于“问题车”，则应尽快向对方提出退车要求，退时间拖到三个月以上，对方可能就会合理提出扣除折旧费之类的要求，消费者就很难得到全额退款了。
2、车况问题合同上谈
目前来讲，二手车交易合同都没有对交易车辆的车况进行明确登记，对此，业内的评估专家认为，车况问题是合同中最难体现的一点，年份不同的二手车，即使年份相同的二手车，除外观上较为直接的瑕疵，更多的是用肉眼难以检测到的内场，而这正是车况中最常见的。
建议消费者在签订购车合同时，及时对方难以提供详细的车辆状况说明，或者找权威的第三方评估机构进行评定，这要与车行进行协商，然后体现在合同中。亦或者让对方在合同中著名那个，原车保证无大事故，无大的机械隐患，并根据与对方那个协商，在合同中说明，在排除自己使用不当的情况下，对方保证在双方那个都认可的一段确切时间内，可对原车免费进行维修。
当然，若非利润可观，对方一般不会轻易同意，关于保修一项，很多车行在进行交易时，口头上都表示可以保证，但我们消费者要做的是，承诺，必须体现到合同中去，因为只有这样，才会相对有效。
3、随车手续要齐全
在较为详细的二手车买卖合同中，一般都会有是否交付该车行驶证、购置附加费凭证及发票，购到合同的路票凭证，车船使用税凭证，年票凭证、原车发票及购买的车辆保修以及保障期间。有一点也不要忽视哦，就是原车钥匙应该有两条，交车的时候应一起交付给购车者，如车行知识提供给购车者一条钥匙，那就应该在合同中明确注明，若是事后发现，可能就会与对方产生不必要的纠纷。
4、过户实践需做硬性规定
估计在绝大多数的交易合同中，对车辆交易前后的责任作了明确界定，但合同内却很少会明确规定详细的过户实践。有些用户可能急于用车，就支付了全额购车款，只是和对方商定20天内过户，但是由于可能彼此比较忙，或者其他原因，结果拖了很长时间仍未能办妥过户手续，以致开车上路时比较提心吊胆。
其实在购买二手车中，类似这种的例子非常普遍，一旦出现了交通事故，这会给前车主及新车主带来很大的麻烦。因此建议消费者在与二手车行签订购车合同时，不管与对方商定合适过户，都一定要将具体的时限(如半个月内等)明确写进合同里，如果过期仍然不能过户，就应该按最初合同中的规定，让对方全额退款，并将车退还对方。
5、合同文字描述应清晰
现在二手车交易合同有些原文描述也含糊不清，易导致双方理解误差造成买卖纠纷。如某车行提供的一份购车合同：“如在办理该车有关手续时，发现资料与有关部门档案不符及有被盗抢记录或扣车、则按购车款及维修费退回总款数，以实际数及单据为准。”这里对“按购车款及维修费退回总款数，以实际数及单据为准”的说明那个，就极易在退款依据及退款实际数额方面，让人糊涂。特别是“维修数”在实际中难以界定，若消费者时候就此与车行争论，肯定会出现各执一词的场面，因为类似条款应以书面形式补充说明在合同上。
6、车辆处置权的确定合同中
消费者与对方签订的合同中，即使有明确详尽的规定，还要注意最重要的一点：它是否具有效力。也就是说，对方是否对该车具处置权。
建议消费者在与对方签订购车合同前，若对方并非原车主，一定要对方提供原车主授权的有效证明，以确认对方有权对该车进行买卖。
