端午节营销活动策划方案精选
一、活动目的：
为了抓好节日食品销售，满足顾客节日食品需求，提高超市市场美誉度，开展此次活动。
二、活动时间：__x
三、活动主题：“粽情端午”
四、气氛布置：
1、超市进口、皮盐蛋堆码区、粽子售卖区、超市出口、外围皮盐蛋粽子一条街售卖区，粽情端午氛围布置。
2、超市进口、外围一条街冰柜促销粽子、散皮盐蛋、超市出口绿豆糕、脆皮蛋卷促销、内场火腿肠堆码拆除陈列简装皮盐蛋。
3、现散装大米处与土特产专柜对调，布置皮盐蛋礼盒景点堆码。
4、粽子售卖区现场煮制(进口、长廊、内场)，免费品尝。
5、饮料区酒水堆码布置(红酒1个、白酒2个)，临时促销安排，相关费用约定。坛子酒促销。
6、收银台前堆码提前7天陈列礼盒皮盐蛋。
7、端午传说，习俗文化宣传(POP)。
8、出口换购，钓粽子活动现场布置，KT板。
五、活动内容：
1、空桶兑5元：5月27日—28日，凭食用油空桶可兑换5元食用油现金抵用券，每天限前200名顾客，现金券27日—28日使用有效。金龙鱼另有惊喜，不参与兑五元活动。
2、奶粉滋味，天天体会：买三送一
3、粽情端午大换购(5月29日—31日，购满68元前100名顾客加1元换粽子10个)
4、粽情端午钓粽子，赚粽子。5月29日—31日购物达58元即可参与活动，2分钟之内，钓多少，赚多少。
5、5月30—31日购物即送驱邪避疫艾草一把。每天限前100名。
