美妆店开业活动策划方案书
活动目的:
1、稳定老顾客
2、发展新顾客
3、提高**美容院在该地区的知名度
活动要求:准备5000元**货品作活动用
活动时间:年月日(促销时间:9月20日――10月1日)活动流程:
一、邀请客人:请老顾客带2个以上朋友参加。
二、会议流程:(18:30――21:00)
1)主持人宣布晚会开始
2)美容师表演《感恩的心》
3)老板代表致感谢词
)颁奖
A感谢2009年对**美容院给予的最大支持、消费最高的忠实朋
友_________特奖大礼一份________;
B凡是**美容院新老顾客均有一份精美礼品_________(请第二天到**美容院领取)
5)顾客代表讲话
(讲美容院服务好、产品效果好、老板人好、喜欢的美容师、自己在美容院得到的欢乐、帮助<可举列子)
6)**协会会长隆重推荐**产品
7)**美容院10.1促销活动公布方案(凡当场下定金300元者,即可送价值()
8)A找托下定金B美容师游说顾客促成
9)宣布促销时间,欢迎到**美容院咨询
10)表演舞蹈,宣布晚会结束。
三、促销活动
公司美导驻店3天配合美容院充分推广10.1活动方案,促成消费
四、美容院须做的工作
1、准确统计顾客人数、印发邀请函、确保到会人数(此工作必须在15日前完成,16、17日白天再发邀)
2、租会场(OK厅饭厅均可,可以根据实际人数定),布置会场(音响、座位、盘果、横幅、气球等),水果、糕点及奖品的准备。
附:奖品送出对象:
1)2009年消费最高支持最大的两个朋友价值200~300元(现场发奖)
2)新老顾客送礼物一份价值在5~10元间(会后三天内到美容院领取)
3.印刷十一活动方案,现场将活动方案时间表派发。
.老板准备讲话稿(主要是感谢词、可以举列子比如和那些客人建立了良好的感情,说出来和大家分享,要熟悉稿子)。
5.安排一个客人代表讲话(找能说会道的和老板关系好的客人主要讲美容院服务好、产品效果好、老板好、喜欢的美容师、自己在美容院得到的快乐,确保到会场)。
6.给客人发邀请函。
7.会场现场安排一个签到本,专人负责签到及拍照。人·
8.会议中公布促销活动时找托儿,现场交定金,造成现成消费现象。
9.确保货物、礼品等物品及时到位。美容院促销活动营销方案美容院促销活动营销方案
做促销活动计划,先要明确目标、确认对象,才能让活动有序地进行,促销方案的实施,事前、事中与事后的预算评估如何,是决定促销活动的成败。
