求职信保险销售类自我评价范文
由销售基层成长的历练，积累了极强的行业市场拓展能力及市场洞察经验，具有丰富的谈判技能，良好的沟通与调和能力。但不喜欢也不善于套用精深的理论知识。
反应力与自信心超强，敢作敢当，勇于挑战，能承受高强度的工作压力。但性情急，自我表现欲看强。
勇于废除传统、勇于创新，敢想敢做，直言不讳，勇往直前。但总让上司恼火、难堪、头疼，但结果总能让上司满意。
善用棒子与苹果管理，在销售团队的建设与管理上得心应手，但轻易使团队布满个人管理色采。
本人接受过正规的专业教育，具有较好的专业功底及文化素养，为人正直、恳切、诚信度高;处事积极、果断，有较强的心理素质，有强烈的进取心和高度的责任感;在工作中积极进取、脚踏实地，动手能力强，能够高效力完成工作;勇于发挥自己才能，具有较强组织、调和、沟通能力和团队精神;通过一年多在思八达团体(国际教育培训机构)负责市场拓展，个人能力销售能力等得到了很大程度的进步;声音甜蜜;善于写作，在大学学校网站有过作品发表，爱好广泛，善于交际、写作、书法等。
儿童把自己当作熟悉主体从客体中辨别出来，开始理解我与物和非我关系后，通过他人对自己评价和对他人言行评价的进程中，逐步学会自我评价。它是自我意识发展的产物。
