优秀演讲稿开场白模式精选
我们都知道，经典格言、常用谚语、诗词名句、名人名言等，由于其具有哲理深刻、情感丰富、语言优美和大家耳熟能详等特点，深受人们的喜爱和传诵。加上许多人都对名言有崇拜感，认可名言的权威性和说服力。所以，作为演讲嘉宾，若能适当地使用名言开开场，效果还是非常好的。
例如，《追求卓越，超越期待》这篇演讲稿的开头是这样：
“当球王贝利踢进1000个球之后，有记者问他：‘在1000个球中，哪个踢得最精彩?’贝利回答：‘下一个。’所以，努力追求“下一个”是优秀运动员和各行各业精英人物的共同品质。大家说，对不对?”
再如，在某直销公司的培训现场，培训师是这样开场：
“不是每朵鲜花都能代表爱情，但是玫瑰做到了;不是每棵树都能耐得住干渴，但是白杨做到了;不是每个人都追求上进、想挑战自我、改变人生、成就梦想并与众不同，但是在座的各位——你们做到了!所以，应该把掌声送给我们自己!”
再如，在某读书群的网友线下见面会上，有网友是这样开场：
“这个世界没有陌生的人，只有还没有来得及认识的朋友。据说，真诚的友谊都是来自不断地自我介绍。现在，请允许我自我介绍一下……”
再如，在一次大型公开课的培训现场，培训师是这样开场：
“亲爱的各位朋友，俄国伟大的作家托尔斯泰说过三句话。第一句话——这世界上最重要的人是谁?就是现在在我眼前的人!第二句话——这世界上最重要的事是什么?就是现在我要做的事。第三句话——这世界上最重要的时间是什么?就是此时此刻。所以，我今天特别想说的一句话就是：所有的各位朋友，此时此刻，你们就是我最重要的人!搞好这场培训，就是我们最重要的事!”
再如，在某直销公司的培训现场，培训师是这样开场：
“朋友是天，朋友是地，有了朋友就能顶天立地;朋友是风，朋友是雨，有了朋友就能呼风唤雨!在座的亲爱的各位朋友，给我们身边的朋友问一下好，可以吗?”
再如，在某直销公司的培训现场，培训师是这样开场：
“在这个说大不大、说小不小的世界上，其实并没有陌生人。只是有些和我们擦肩而过，成为路人;有些停下来再转身离去，成为无缘的人;还有一些在不经意间给我们留下伤痕的某个人;但始终有些却成为陪伴我们一生的人，或许成为我们影响较深的朋友。今天在座的各位，你们就是将要成为陪伴我一生的人!大家能不能掌声鼓励一下?”
注：虽然说，名言式开场白，是演讲者的至爱。但是，并非所有引用名言作开头者都能达到理想的效果。而那些司空见惯的、为人们所熟知的名言，经反复引用后，往往给人一种俗套之感，让听众觉得你的本事不外乎会背《名人名言录》罢了。于是，这么一来不仅未能起到吸引听众的作用，反而使得全场嘘声四起。所以，引用名言做开场白时，我们要选择一些原创的、哲理性强的、抒情性好的、语言通俗易懂的、让人回味无穷的名言。当然，古诗词除外。
