摆地摊卖水果经验_摆地摊的经验技巧
入夏时就在夜市摆摊，一部三轮车，每天都穿着绿色的短袖。他卖的货有点特别，都是些处理的尾货，有的还有破损的，但照样每晚多会有很多人疯抢!
原因是什么?“走过路过不要错过，全场1元，厂家赔本清仓!”东西既便宜又精美，哪个女孩能禁得住这样的诱惑呢?
我也不例外，觉得1元太实惠了(1块钱现在能买到啥?)!他每天坚持骑着不大的三轮车，还习惯性站在车的坐凳上喊卖，太有吸引力了!销售就是要将自己豁出去呀。登高喊卖还有1个目的为了更好提防城管。有时候城管会限制摆地摊，因为下班高峰期影响交通，特别是绿衫哥的位置还靠近站牌。所以大家要是看到绿衫哥收拾东西自然就知道是城管来了。所以绿衫哥也算是给地摊达人们站岗了，站得高看得远嘛!
这个时候正是下班高峰期，天还没黑他早早就来了.......这动作算是登高造极吧!佩服~~~
绿衫哥别看一股憨厚相，做生意可在行了。他三轮车上的饰品都是1块钱，但在地上腾一块地将包装稍精致的卖3块钱，我买了一个手链以为是1块钱的，付钱的时候他说：“美女，你这是3块的。”不是1快吗?他巧妙的说：“你看戴在你手上谁能看出是3块钱的30都便宜了。”冲他这句话我也就买下来了。他利用自己和1块钱饰品将客人吸引过来，客人选到自己喜欢的饰品了，1块钱也不会影响购买的冲动。
更厉害的他还会连带销售。说：“美女，这么便宜又好看处理完就没有啦，买两个送朋友多好”。呵呵!多会卖东西啊!客人引进门，销售在个人，这就是绿衫哥的诀窍。一部三轮车日复一日，一张能言善道的利嘴，加上那憨厚的品质。这就是销售需要的品质：能吃苦+方法+人品。这不正是每位企业老板所需要的人才吗?
