2023年10月国庆节活动方案
七天的国庆节假期在一定程度上对消费者的消费热情造成影响，同时去年开始的物价上涨加大了美发店铺的经营成本。因此本店制定了理发店国庆节活动方案。
一、活动主题
“缤纷国庆节，五大惊喜大放送”。
二、活动日期
-月-日至-月-日。
三、活动目的
利用国庆节期间活动吸引更多的新顾客进店消费，从而扩大顾客群，提高店铺的整体营业额;同时通过一系列的促销活动适当引导顾客向高附加值的项目消费或多项目消费，提高客单价及利润;让顾客产生好感，提升品牌形象。
四、活动内容
(一)天天前5名，低至5.1折
想烫就烫，活动期间每天前5名顾客消费原价---元的数码烫可享受5.1折优惠。
(二)消费满---送--，消费满---送---
一次性消费满---元(或充值---元)送--元的现金券;
一次性消费满---元(或充值---元)元送---元的现金券。
(三)加“--元”=“--元”
活动期间消费--元(或充值---元)，加--元可购买原价--元的产品，即省--元;购买--元以上其它美容/美发产品可以优惠--元，详细参与活动产品请向店员咨询。
(四)夏日套餐精选，漂亮更出色
1、美容超值体验套餐：原价---元，体验价---元(每人限体验一次)，皇室SPA松筋驻颜术(---元)+中医经络祛黑眼圈(---元)+全息身体理疗=---元。
2、--烫+--染+--护理+水木年华高效润发，原价---元，活动优惠价---元美一天。
(五)“新”的选择，特惠放送
--式洗护--元，活动期间尝新体验价--元
五、活动内容操作细则说明
主要以折扣优惠吸引顾客入店，创造销售机会;具体--烫及原价多少请根据本店实际情况设定;本打折项目只是吸引顾客进店的吸引点，尽量不拿本店主推项目来打折，顾客入店后，只需告知顾客有此项活动，可以向顾客推荐更高端的项目或套餐。
注：部分生意比较差的分店可以以此方式设定有一定利润受欢迎的项目为主推。
(1)--元面值的现金券不能使用于洗剪吹及特价项目/套餐，每次限用一张，不能兑现金，不设找赎，不能与其它优惠活动同时使用，有效使用期：-月-日至-月-日;
(2)---元面值的现金券不能使用于洗剪吹及特价项目/套餐，每次限用一张，不能兑现金，不设找赎，不能与其它优惠活动同时使用，有效使用期：-月-日至-月-日。
(3)消费满---或---均指顾客结帐时的金额，送券时如顾客不能接受---元面值的现金券时，可以送三张面值--元的现金券代替---元面值的现金券。顾客进店消费。
