关于保险公司的口号宣传语汇总
1、您想现在开一张不额支票，存在保险公司，还是未来开一张巨额支票，给税务局?
2、尊重准保户的意见，就先从让他滔滔不绝开始吧!
3、即使您不是莎士比亚，也可以写出一封引人瞩目的开发信。
、做事情要求方法，才会有条不紊，事半功倍。要让自己成为乐团的指挥，客户成为演奏的乐手，一切由我们来控制。
5、金融导师的家财应当至少是你的10倍。
6、举凡任何的社会资讯或研究数据，都是你开发市场最有价值的参考。
7、如果一个企业主，他需要时间去解决难题，他就需要人寿保险。
8、一个杰出的保险推销员每天一定做四件事，寻找客户;不要完全相信客户口头承诺，一定要在保书上签名才算定案，最好能亲自参与签署过程;经常与客户保持联络。
9、如果做一粒尘埃，就用飞舞诠释生命的;如果是一滴雨，就倾尽温柔滋润大地。人生多磨难，要为自己鼓掌，别让犹豫阻滞了脚步，别让忧伤苍白了心灵。
10、费尽唇舌，说破了嘴，准保户仍不愿相信，天有不测风云的事实无所不在，何不让他看看别人刻骨铭心的经验呢?
11、别总是崇尚银行，钱放在银行放心吗?银行法有规定，银行是可以倒闭的;保险公司也有规定，保险公司是不能倒闭的，假如你到银行办理业务，银行连个厕所都不给你准备。
12、快乐也是一天，痛苦也是一天;舒畅也是一天，忧愁也是一天;既然日子都是一天天地过，与其痛苦忧愁地活，还不如快乐舒畅地乐;人生短暂，如驹过隙，开心相伴，阳光灿烂，放开心胸，开心每天!
13、自闭门户的经营时代已落伍，走团体组织的策略是迎向国际化的前进驱力。
14、座谈会的目的不是在于直接推销，而是为自己打出招牌。
15、保险是为风险买保障，为服务预支费用，如果服务保障都应打折，您还能相信保险吗?
16、保险就像灭火器，宁可百日不用，不可一日不备。
17、如果您不知道准保户在想什么，您又怎么能够对症下药。
18、世界上金钱所不能买的东西，恐怕就是寿险，你不但要有理想，还必须有健康的身体。
19、同样的意思，有不同的表达方式;您的工作，是选保户喜欢的方式。
20、别总觉得保险代理人素质低!这个跟你拥有自己的健康保障发生不了任何关系!
