房地产个人销售求职工作自我评价
1、有很强的个人约束力和时间管理能力。能吃苦耐劳，能适应长期出差，有良好的沟通能力，有良好的客户组织和客户管理能力。
2、有三年美容/保健品销售经验。对于市场动态的把握十分灵敏，擅长于操控地区市场。
3、能够充分利用现有资源，并实施整合，使之发挥最大限度的作用。能分析研究企业内部状况把握动态，及时作出应对措施。
