鞋子买卖合同范文最新2023
甲方：乙方：
甲乙双方本着平等、互利的原则，依照《中华人民共和国合同法》的相关规定，为明确甲乙双方的权利义务，经友好协商，就互联网网店代销加盟的合作事宜达成如下协议：
第一条甲方授权：
第二条乙方代销加盟的具备条件：
1、乙方需有三心及以上网店信誉或有实体店铺(注：有开通消费者保障计划、旺铺并专职经营店铺拥有申请优先权);
2、乙方能够承受在压力下工作的毅力和耐心，并对网上零售有足够的热情和信心,且为人正直、诚信守诺，社会责任感强;
3、乙方能独立装修，运营(淘宝、拍拍等)网店，能独立策划促销活动;
4、乙方的销售价格不能低于甲方商城销售价格，以及乙方的分销代理客户。否则取消乙方的代理分销权
甲方,拥有合法的被授权品牌及其在此品牌下的所有具有合法知识产权的商品销售授权;
甲方必须授权乙方在省的代理权，省第三方代理必须经过乙方来代理分销，保障乙方的利益
第二条甲方的承诺
1、甲方提供乙方最低代销价，保证乙方销售的产品其货源稳定性，及配送的及时性，并确保产品的价格稳定、质量合格、品质优秀;
2、甲方相关动态会及时以电话、邮件或站内信、即时通讯的方式通知乙方;
3、甲方提供七天无理由退换货，产品出现售后问题甲方全力处理;
4、甲方在提供数据不能含有水印，代发产品不能在快递单留有甲方的商城地址厂家地址或者联系电话等一些损害乙方代理利益
5、乙方销售量达到件甲方返还%以奖励方式给予乙方。
第二条对乙方的管理条例：
1、乙方上传甲方商品数据时，乙方需自行重新设置商品名称，名称中尽量避免写上编号，并及时策划对商品的活动推广。商品名重新设定商品名称，是为了避免同商品的雷同率，做出自我的风格才是最好的;
2、甲方售后服务专线，甲方设有售后服务平台，所有售后问题均交由甲方处理，乙方需积极有效配合，以达至甲方用心、乙方放心、买家满意的最终目的;
3、乙方应该做到三不：不串货，不乱价，不下架。不串货：乙方在代销甲方的商品时，其商品不得找其它供货商进货;不乱价，乙方应建立在良性竞争的基础上，不得以低价格恶性竞争，保障乙方的利润;不下架：乙方不得私自下架甲方提供代销的商品，须在3天之前提交申请并通过，方可下架商品及取消代理资格;
4、数据上传：甲方新数据发布，均会以邮件或站内信、即时通讯的方式通知乙方，新数据发布日起，务必一星期内及时上传新数据;务心上传甲方80%的商品。
5、乙方的货款可以到甲方商城交易付款，支付宝付款以及银行转账付款，当天货款当天结算
第四条协议的终止
1、乙方违反以上协议时，甲方有权取消其代销权利并终止本协议;
2、乙方有以下情况，甲方有权取消其代销权利并终止本协议;《1》未上传数据超过七天;《2》乙方一个月内未卖出一双;《3》严重串货者;《4》未遵守相关制度;
3、甲方出现下列情况，乙方有权终止本协议：《1》甲方提供虚假产品资料、服务等;《2》甲方未能履行和乙方签订协议中的服务承诺;
4、经双方友好协商，双方同意解除合同，终止本协议。
第五条其它事项
1、以上条款乙方必须遵循守则，请慎重考虑，加盟后，甲方所有规定及协议均同时生效;
2、乙方通过审核并签认本协议日起，。合同期为年，期满另续;
3、在合作中，乙方对甲方的服务或问题产生不满意，可把问题总结文档形式提交给甲方售后部(NCAA售后)，甲方会及时处理及给您满意的答复;
甲方(签章)：
代表(签字)：
乙方：签字：日期：年月日期：年月日
