销售经理周工作计划表
1、参与制定公司发展战略与年度经营计划;
2、主持制定、调整年度销售工作计划及总预算并组织实施营销战略规划;
3、按工作程序做好与销售、企划、售后服务、财务部门的横向联系;
、组织召开销售研讨会，按公司制定的年度计划与季度计划确定各部门业务任务并监督调控、
5、领导建立和完善家具防损质量管理制度，组织实施并监督、检查仓库入库全检、出库抽检、运输装运及安装等工作的运行;
6、监督公司相关人事制度、商场管理制度的执行情况;
7、监督公司市场策划与促销推广活动的执行与落实;
8、定期开展各部门联动的售后服务管理会议，保证整体运作效率的改善;
9、监督商场货品管理、现场装饰管理、导购员培训的工作执行情况;
10、协助总经理开展相关工作，并完成交办的相关事宜。
看了“销售经理周工作计划”的人还看了：
1.销售一周工作计划范文
2.销售经理周工作计划
3.2016销售经理工作计划
4.销售个人周计划
5.销售经理工作计划范文
6.销售经理计划
