金融专业个人求职简历
个人信息
姓名：
国籍：中国
目前所在地：
民族：汉族
户口所在地：
婚姻状况：已婚
年龄：31岁
应聘职位：金融
贸易类工作年限：
月薪要求：
个人工作经历
20__~7—20__~6__国际有限公司业务主管因公司搬迁外省而离职公司的主要业务是出口轮胎到欧美、中东、东南亚及非洲等地区。本人负责跟进及开发东南亚及中东地区的客户，独立完成从审核信用证及制作出口单证。并多次参加广交会与外商洽谈业务。在__工作期间年多来自己利用网络资源独立开发了十几个客户，出口额达到1000多万美元。
20__~9—20__~12__公司外贸经理因家庭原因离职担任__驻中国外贸经理，负责国外橡胶进口及中国轮胎出口业务。为公司开辟了一个新的盈利模式。
教育背景
毕业院校：
学历：本科
受教育培训经历：
20__~9—20__~7__大学国际金融语言专业
能力外语：英语
国语水平：精通
粤语水平：精通
工作能力及其他专长
1、精通计算机操作，对电子商务具有独到的见解，能够将传统进出口业务跟互联网挂钩，在网上开辟新的出口渠道。
2、精通外贸业务操作。
3、优秀的英语运用能力。
详细个人自传
在__大学四年国际贸易金融系国际金融专业的艰苦学习，我打下了扎实的外贸知识理论基础我对计算机有特殊的爱好，熟悉编程以外的多数软硬件操作，具有多年的网上冲浪经验。对电子商务有着特别的理解，能够在通过互联网开辟新的外贸渠道。
20__年毕业后至20__年在一间外资外贸公司工作。公司是从事国内轮胎出口的，主要销往欧美，中东，东南亚及非洲等地区。公司的`业务量很大，每年的出口额超过3000万美金。我进公司后，先从单证做起，每天都要处理几份不同国家和地区的信用证主要时中东地区的非常繁杂的信用证，养成了极强的审阅信用证能力和制作单证能力。半年后，独立负责中东及东南亚市场业务的操作，跟客户直接沟通。由于公司以前的客户主要是在交易会认识的，但交易会一年只有两届，作用有限。于是凭着对互联网的熟悉，我率先开了公司在在互联网成交的先例，且成交量越做越大。到离开公司为止，单我个人的成交量以达到100多万美金。
