经理岗位职责范本精选
大客户经理
1.负责大客户部的销售工作，包括目标大客户的开发与维护，达成公司制定的销售指标;
2.定期拜访目标大客户，充分了解客户需求并积极跟进，制定合理方案，负责方案演示、谈判，了解追踪公司相关部门的工作，保证方案的有效实施;
3.维持与现有大客户的良好业务关系，及时更新公司产品信息，传达企业及品牌文化;
.建立大客户档案，确保各项资料完整、准确，并做好动态管理;
5.准时提交各项销售报告，遵守公司的各项管理制度;
6.配合市场部门开展各类与大客户部有关的客户活动。
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