招商总监的职责内容范本
职责：
1.开拓市场，发展和维护客户，完成销售部下达的销售任务指标;
2.根据公司发展战略，贯彻实施公司销售发展目标，拟订大区基因检测相关诊断产品中长期销售发展规划、年度销售计划和策略方案;
3.负责大区基因检测相关诊断产品营销、业务运营管理工作，制定销售运营策略，分解销售目标，带领销售团队完成公司确定的销售目标;
4.对所负责市场的状况、产品情况及竞争厂家的市场状态有调查、了解、分析、上报等。
5.合理控制费用，传达产品策略，渠道及终端推广方案并督促执行,组织各类市场活动的召开，确保全体销售人员能够执行到位。
任职要求：
1.本科以上学历，生物、医药、医学、医学检验等相关专业优先;
2.具有较强的组建队伍能力和丰富的团队管理经验，良好的沟通协调能力，能有效地帮助销售员解决实际工作中遇到的各种问题;
3.具有较强的战略思考能力，具有较强的客户开拓、管理和终端市场管理、运作、评估经验;
4.5年以上大中型企业诊断试剂、药品或医疗器械销售管理工作经验;
5.对地区内重点医院较熟悉，具备一定客户关系基础优先
