商务拓展专员的职责信息
职责：
1、借助公司平台和自身优势，通过资源挖掘整合，负责业务资源引入，助力业务业绩增长。
2、制定商务合作渠道和策略，完成公司规定的工作任务指标。
3、维护现有及潜在商务合作客户，深度挖掘双方契合点，促成商务合作
、协助市场活动开展，为市场活动提供商务合作支持。
5、进行市场调研，收集整理分析市场信息，为部门决策提供依据;
任职要求：
1、大专或以上学历;
2、富有激情，能与公司一起成长，有较强的责任感和自我驱动能力，有追求卓越的意识;
3、具备较强的资源整合能力、沟通能力与谈判技巧，能够独立推进项目合作;
、熟练操作OFFICE软件，EXCEL精通。
