代理合作经营合同范文最新2023
委托方：(以下简称甲方)电话：
传真：
地址：
受托方：(以下简乙方)地址：
现双方友好协商，就甲方拥有的所有权委托乙方代理营销策划推广事宜，达到如下协议：
一、委托合作内容和要求
1、委托营销策划推广的项目位于湖南省
2、代理期限：20_年月月
3、代理性质：合作代理.即甲方负责招聘销售经理、策划经理各一名、置业顾问四名,将本物业的整体营销及策划推广业务,全权委托和承包给该两名专业地产营销策划人员(销售经理、策划经理)代理.
⑴.从工作人员正式进场日至项目正式开盘前(开盘以拿到商品房销售许可证选定特定日期为准),甲方需负责所有营销策划人员每月工资(具体工资见附件).
⑵.项目开盘销售后当月,甲乙双方进行销售代理佣金结算;次月甲乙双方聘用的所有营销策划人员每月的工资及提成(包括:销售经理、策划经理各一名、置业顾问四名)将由乙方从甲方每月所结得的溢价部分及佣金自行支付乙方工作开支，直至项目售罄结案
4、业务范围：甲方可商定预留本项目十套房子作为自主灵活处理权利,项目其余单元在国内范围无论以何种方式成交的所有销售，均计入乙方的业绩和提佣范围.甲方预留低价成交的单元(10套),乙方将按折后最低总价计算佣金.
二、销售价格、营销策划代理佣金结算支付
1、结算底价按：
经甲乙双方商定，项目住宅均价按/平方米进行市场销售。
2、佣金提成：
甲方收到购买方的首期款(商铺不少于50%，住宅不小于30%)后即纳入结算范围，甲方按实际成交金额的0.8%—1%(税后)计提佣金给乙方。如销售形势较好，经乙方可提高售价，溢价部分甲方占60%，乙方占40%(税后).
3、若买家签署《商品房买卖合同》、《租凭合同》后悔约。《商品房买卖合同》、《租赁合同》定金将由甲方没收，其定金甲、乙双方各占50%。
4、结算时间：销售佣金及溢价部分每月月底30号前进行结算,于次月5号前甲方必须支付乙方全额佣金及溢价分成。
5、佣金支付方式;现金人民币结算方式。/平方米，商业门面按
三、甲方责任
1、本协议签订后，甲方负责向乙方提供本项目的详细资料，包括该地段的平面图、项目规划图、等资料及合法证件的复印件，销售、租商合法性和物业的处理权由甲方保证、负全责任，并派专人与乙方沟通。
2、甲方向乙方免费提供销售处，并负责销售处水、电、饮用水、电话费等硬件费用.负责每月月底(30号)前发放乙方所以工作人员工资.
3、认真履行对乙方和客户的承诺，保证按时将本项目交付使用。
4、负责在工作、公共关系等方面配合乙方销售的需要。
5、甲方在收到乙方提供的建议时，应在第一时间作出答复.购房定金及房款由甲方负责收取。
6、甲方负责广告、媒体宣传及所需宣传制作费用,并审核监督乙方的项目策划方案及广告推广制作、媒体宣传效果。
7、乙方的方案经甲方确认后，必须严格执行,甲方承担自发的费用。
四、乙方责任
1、乙方的招租宣传及对客户的承诺必须是甲方认可的条款，不得夸大欺骗客户。
2、负责销售、招商人员的管理及业务指导，并负责由此引起的一切经济责任。
3、派驻到甲方工作人员的费用乙方自行负责。
4、严格按双方议定的底价、付款方式销售、招租。
5、乙方因自身经营的原因所引起的一切法律和经济纠纷均由乙方承担全部责任。
6、乙方策划主要负责制定项目定位、推广计划、营销策划、广告方案、活动策划等综合业务.
7、因甲方或者工程问题导致本合同不能履行，乙方有权解除合同并向甲方要求赔偿。
五、违约责任
1、项目签订《商品房买卖合同》、《租凭合同》所得资金必须全部由甲方收取，凡发现乙方有故意挪用楼款、租金的行为，甲方有权即时终止乙方的销售、招租代理权，并追究其法律责任。
2、乙方不得以甲方代理商之名从事任何侵犯甲方合法权益和损害甲方形象的违法行为。
3、甲方不按合同有关条款将佣金及时支付乙方，每延期一天，罚取1%滞纳金，同时乙方有权从楼款、租金或定金中直接扣留乙方合理所得。
4、任何有关工期、项目规划、质量等问题造成的纠纷，其后果均由甲方承担。
5、任何一方中途无故解除合同，必须一次性赔偿对方人民币壹拾万元。
6、该项目在五个月内未动工甲方向乙方支付15万元劳务费。
7、因工程问题导致本合同终止，甲方必须赔偿乙方所发生的一切费用。
六、其他
1、本合同附件具有同等法律效力。
2、本合同一式两份，甲、乙双方各执一份，具有同等法律效力。
3、甲、乙双方竭诚合作，未尽事宜协商解决，如果发生争议，经协商不能解决，可向仲裁机构申请裁决或直接向人民法院起诉。
甲方(公章)：_________乙方(公章)：_________
法定代表人(签字)：_________法定代表人(签字)：_________
_________年____月____日_________年____月____日
