毕业生销售简历范文
XXX
五年以上工作经验|男|26岁(1984年05月1日)
居住地：广州
电话：139XXXXXXXX(手机)
E-mail：heming@51job.com
最近工作[2年6个月]
公司：广州XX针织品有限公司
行业：服装
职位：销售部最高学历
学历：大专
专业：工商企业管理
学校：湖南涉外经济学院
自我评价
本人从事营销工作四年，从接触销售开始，经历了加盟拓展、商场拓展、市场维护、客户管理、直营管理等一系列加盟及直营管理工作;熟悉品牌特许经营加盟操作流程,渠道的建设及控制管理;了解商场的运作模式，有良好的店铺选址判断能力，较强的渠道拓展能力和客户谈判技巧;对订货、配货、销售分析、终端店铺的营运管理方面具备一定的实操经验;具备一定的团队管理能力。
求职意向
工作性质：全职
希望行业：市场销售/营销类：区域主管、区域/分销经理/主管
目标地点：广州
期望月薪：面议
目标职能：销售总监
工作经验
2008/9--至今：广州XX针织品有限公司[2年6个月]
所属行业：服装
销售部销售专员
负责加盟渠道的建设与管理，拓展商场资源;组织实施营销推广计划，完成部门的销售目标和回款目标;规范企业产品在零售终端的表现，提高企业形象，建立产品在地区的知名度。
对所管辖区域的渠道健全及网点布局做出合理规划，制定辖区内年度加盟销售和拓展计划，保证渠道能够完成相应的销售任务及所辖区域的开拓和覆盖目标、渠道的维护等运营指标。
保证渠道的可持续发展及稳定性，深入加盟的运作管理帮助加盟商开拓市场和降低成本，以保障盈利负责所管辖区域市场的推广活动，执行公司的相应的推广计划对区域内加盟客户开设及客户支持等相关工作严格、合理审查。安排协调部门成员之间工作，对其进行培训指导按照所管辖区域年度、季度、月度销售计划、回款计划进行目标分解到各专柜，并带领导购达成目标与合作商场相关人员保持良好的沟通，及时传达给对方企业良性信息依据公司年度发展计划，制订所辖直营渠道的年度品牌推广计划，包括广告宣传、促销策划、活动推广等。
2006/3–2008/3：XXXXX企业集团公司[2年]
所属行业：房产
市场部市场推广
负责公司项目的策划、市场调查;
制定项目方案、参与项目推广活动，配合公司各部门完成项目的实施工作;负责公司和相关政府部门的对外联络工作;
协助经理制定总体市场策划方案，参与产品的分析预测及推广规划部署;
与大客户的接触、跟踪工作，并根据客户需求做出总体解决方案;
项目的节奏把握，信息的采集，分析，整理工作;
教育经历
2002/9--2005/7湖南涉外经济学院工商企业管大专
语言能力
英语(良好)听说(良好)，读写(良好)
国语(优秀)听说(一般)读写(良好)
粤语(优秀)听说(一般)读写(良好)
