往届毕业生简历范文
基本信息
姓名：马xx
性别：男
婚姻状况：未婚
民族：汉
户籍：河北
年龄：28
现所在地：北京
身高：179
联系电话：135***27758
电子邮箱：
求职意向
希望岗位：销售经理、销售工程师、商务主管
工作年限：5年
职称：无职称
求职类型：全职
可到职日期：随时
月薪要求：面议
工作经历
xx年3月—至今xx有限公司，担任商务代表。主要工作是：负责室内通风设备和工厂通风设备的销售。负责xx地区内环路隔音窗的样机投放和报装维修以及市场信息反馈。提供销售线路和保证让客户随时可以得到销售工具和pop。开网点，找经销商和代理商。
xx年3月—xx年7月xx有限公司，担任区域销售代表。主要工作是：负责xx区的现代渠道和终端的开拓工作，制订季度销售计划，拓展客户群并保持良好合作关系，跟踪销售情况，完成预计销售目标，同时配合促销、推广等其它工作。按公司和销售部要求，提供有关报表，反馈市场信息和销售数据。
xx年3月—xx年7月xx有限公司，担任主业务。主要工作是：
负责根据公司销量分解目标，和区域业务人员共同订立营销计划;维持销售系统的严谨运营，指导、帮助区域业务人员达成区域销量目标;制订季度销售计划和每周行情计划，拓展客户群与样板街并保持良好合作关系，跟踪销售情况，完成预计销售目标，同时配合促销活动和推广活动使网点销量递增。按公司和销售部要求，提供有关报表，反馈市场信息和销售数据。协同拜访，把握业务人员的心态、能力、工作习惯及工作难点并给予适当指导，提高业务人员业务技能。
教育背景
毕业院校：广州市乡镇企业管理干部学院
最高学历：大专
毕业日期：XX-07
专业：农业工程技术
语言能力
英语水平：一般
国语水平：优秀
粤语水平：一般
工作能力及其他专长
1、熟悉掌握一定的销售技巧和方式，熟悉代理商渠道的整个销售流通运作过程;
2、敏锐的市场触觉;具有一定的谈判能力和危机处理能力;
3、能熟练操作电脑办公软件。
、能够在交叉团队和复杂的职能部门中卓有成效地工作，良好的沟通技巧，极具有团队合作精神。
自我评价
我自认为是一个吃苦耐劳，脚踏实地的人。做事认真細致，无论任务如何艰巨或是遇到什么困难，都能想辦法利用自身的各種能力把结果实现出來。学习是永恆的，多维的。每一階段的学习帮助我在竟爭中找到定位，学习让我自信勇敢并且有安全感。社会的巨变对我影响很大，在日新月异的社会变革中，我所做的只是找准我定位。我希望能利用我的能力为贵公司创造价值。
