涂料代理合同范本
甲方(公司)：泉州市星华生活用品有限公司
乙方(经销商)：
身份证号：
家庭地址：
经营地址：
为紧密双方的合作关系，进一步提升嘻嘻乐纸尿裤，纸尿片产品，市场覆盖和占有率，加强市场的拓展维护工作，经双方本着平等、互利互惠原则，确定如下协议，以共同遵守。
一、协议期间，甲方授权乙方作为嘻嘻乐纸尿裤，纸尿片产品在地区的经销商，享有该区域内的经销权，经销商的责任和义务在经销区域构筑商超终端网络和区域分销网络。
二、本协议有效期限为年，即年月日起至年
三、甲方产品按底价供应给乙方自行操作，甲方不提供任何费用支持。
四、销售指标：甲方产品在协议期间，乙方月销售金额须完成￥万元(注：按实际回款计算)。乙方承诺如果不能同期按比例完成协议销量，甲方有权自行决定开发其他客户或变更经销商，由此造成已发生的超费用及遗留问题甲方不予负责。
五、甲方应积极维护乙方的经销权益，并做好各自经销市场的相互保护工作，防止和即时处理货品的相互冲击和假冒伪劣产品的上市。
六、甲方以“款到发货”为原则，在收到乙方货款或电汇底单、传真件的7天内安排发货。
七、甲方财务部门在每月份的10日前完成与乙方上个月的账目核对工作，乙方要积极配合，认真核对并及时回签确认。
八、甲方业务员不允许收取货款，应汇至甲方公司指定账号，因乙方付款给甲方业务人员造成损失甲方不予承担(包括对甲方人员的借款)。
九、乙方如需开具增值税票，应把所开金额汇入甲方账号，甲方按税票面额的8%增收税金。
十、甲方有权了解乙方商超终端网络和分销网络的情况及合作相关协议，乙方需提供资料给甲方存档。
十一、甲方有权检查和评定乙方经销区域销售网络建设情况，产品价格执行情况，管理及维护情况等工作，有权对违反相关规定提出限期整改意见或建议。
十二、甲方对乙方每季度进行一次绩效考核，其内容依据：销售指标、网络指标、销售政策的执行，市场拓展和维护状况，信用信誉以及市场信息反馈等。
十三、甲方提供全国统一的出厂价格及零售指导价格，乙方不准根据市场情况自行拟定分销价格和最终零售价格或经甲方同意适当调整。
十四、乙方在协议期间，只能在本区域市场拓展开发，不得跨区域经营冲击倾销行为，否则甲主将追究违约责任及赔偿。
十五、(1)甲方所发货品与乙方不符合，乙方收到货后3天内，经甲方确认后退回;(2)如出现产品质量问题的，以甲方确认后予以退货;(3)退换货品所产生的费用，均由乙主承担。
十六、在合同期满时，如乙方完成达到销售回款额返%。
十七、甲、乙双方因违约造成对方损失，违约方应赔偿对方的直接或间接经济损失。
十八、协议执行过程中，如发生纠纷，均由甲方所在地的法院受理管辖。
十九、本协议壹式两份，甲、乙双方各执壹份，签字盖章后即为生效。
二十、本协议如有未尽事宜，甲乙双方可协商签订补充协议，经甲、乙双方签字后认可，与本协议同具法律效力。
二十一、在合同签订时，乙方应提供营业执照和法人身份证复印证，如合同是委托人签署，应提供授权委托书，以交甲方备存档。
二十二、补充条款
甲方：泉州市星华生活用品有限公司乙方：地址：福建省泉州市丰泽区泉山路工业区地址：法人：法人：委托人：委托人：电话：电话：传真：传真：邮编：邮编：
签订日期：年月日
