创业项目意向书范本
一、项目简介：
KALAKALA韩国纯自然化妆品是北京凯信天成咨询有限公司旗下的一个品牌，该公司是一家集研发和销售为一体的韩国化妆品企业，于2006年正式登陆中国市场，它的所有产品原料来自韩国以保证产品的内涵，产品的设计全部来自韩国以保证与国外的同步，产品的生产全部来自韩国最大的化妆品生产企业以保证产品的品质。它与其他化妆品的差别在于公司提供最优质的服务，顾客可以在任意一家咖拉咖拉店铺进行免费的化状，店铺里300多种产品全部可以免费试用，而且还有丰富的促销活动等等。韩国咖拉咖拉化妆品排除了过量的广告宣传，采用优质韩国进口原料，瞥去了过多的中间环节，以高品质和低价格的营销策略，可以给消费者带来更多的利益和优惠。二、市场前景：
伴随着中国经济的快速成长，国内消费者消费能力呈现不断上升和扩大的趋势，消费者对化妆品的消费意识越来越强，中国的化妆品消费市场越来越成熟，随着消费者购买能力的提高，国内化妆品市场的需求总量每年不断大辐增长。据有关部门测算,到2010年,我国化妆品市场销售总额增长速度,每年将以13%的平均递增速度快速推进,限额以上批发零售贸易企业化妆品零售额将以15%以上的速度递增。因此，咖拉咖拉韩国化妆品的市场前景是很诱人的。从竞争态势看，一是咖拉咖拉韩国化妆品有它成功的营销策略，就是以高品质，低价格来回馈广大客户的;二是咖拉咖拉韩国化装品品种琳琅满目，有300多种化妆品供顾客选择，适应了不同层次消费的需求;三是咖拉咖拉韩国化装品时尚优雅的卖场环境让顾客体会到家的感觉，自然又享受其中，增强了商品的吸引力。
三、投资规模
加盟金额方面：单店投资额可能是7-15万元，其中包括2万元的加盟费，装修费2-4万元，首批货款3万，2万元的施工费;
店铺方面：需要15-30平米的店铺，形式为专卖店或店中店，选址可以在时尚购物中心、大学附近、大型超市、大型社区等店铺密集区。
四、投资分析
鉴于咖拉咖拉作为韩国知名化妆品，已在中国消费者中产生一定影响，因此店面选址选在人流量比较大的步行街或其他商业区，采取有特色的装修风格，凸显出咖拉咖拉的核心竞争力，前期采取适当的营销手段先打开市场，以优质的服务，良好的商品质量建立起咖拉咖拉化妆品在消费者中的信誉，培养忠实顾客，再以老顾客介绍新顾客最终在市场中站稳脚跟实现盈利。根据化妆品消费群体的特点，前期投资10万元左右，在1年左右就可收回成本，旺季销售额会在7万元/月、淡季也会有3万元/月的营业额。
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