爱心义卖活动策划书经典案例
一活动前言：
长春市朝阳小学由于资金不足，学校缺少必要的硬件设施，而且那里的孩子基本都是农民工子女，孩子的生活学习条件十分艰苦，甚至学校都不能给孩子孩子们提供一套校服，孩子们也缺少可以拓展视野的书籍和供他们快乐玩耍的美丽校园环境。当看着那些孩子有父母陪着去公园，去游乐园，他们眼神中只有渴望。为了能够让孩子们健康快乐的成长，更加方便快捷的接收外界信息，我们打算尽我们的微薄之力去帮助那里的孩子。儿时的记忆让我们想到了那里的孩子，在六一儿童节来临之际我们社团现决定在我校园内开展一次文具义卖活动，把取得的资金捐赠给朝阳小学，以期给孩子们营造一个美好的成长环境，让孩子的明天充满更多的阳光!
二活动目的及意义：
我们本着“爱心义卖为主导，帮助孩子成长为锲机，微笑服务为后盾“的信念，为了让朝阳小学的孩子们享受更好更多的教育资源，保证孩子们和同龄人有共同的起点。因此我们打算用义卖的钱和商家赞助的钱为那里的孩子满足六一的愿望，视最后义卖的具体情况，在资金充足的情况下，我们打算为那里500来名孩子每人定做一套夏季校服，为孩子们还愿.让孩子们的生活充满阳光，脸上洋溢着幸福。同时让更多的大学生参与本次活动中来，增强大学生的责任感，同时在活动中体现奉献快乐的精神。还有，此次活动也让更多的大学生认识了赞助商，赞助商的企业文化必定深入人心，相信这对它也是一个机遇!
三活动名称：“圆心愿”—爱心义卖
四活动时间:五月二十八号,二十九号,三十号
五活动地点：一食堂，二食堂，学校二号门，四号门
六活动流程策划：
(一)活动前期准备：
1)我们先会对大学生对文具方面的需求做个初步的调研，然后才能对症下药，争取卖出更多的商品，也更好的服务同学们。
2)到朝阳小学征集愿望，并且记录下来。
3)招贤纳士:我们会在全校师生中招募我们的义卖团队而不仅仅是我的会员，对于全校想参加挑战的同学都可以融入到我们的义卖比赛中。
(二)赛前活动宣传：
1)在一食堂及西区篮球场各摆放活动展板。
2)我们首先会在学校宣传栏处、校园内张贴海报进行宣传，最大可能的引起同学们的注意力。
3)我们会印出一定数量的宣传单，会在活动举行前，把宣传单送到每个公寓的每个宿舍，同时会给他们口头详细讲解我们这次义卖活动及其活动的意义。
4)我们悬挂条幅，为赞助商提供宣传。
5)我们还会在学生放学期间通过学校的广播上进行宣传此次义卖活动。
6)我们会借助校园媒体的力量比如校记者团对此次活动的报道。
7)届时我们将邀请新闻媒体对此次活动全程跟踪报道，进一步提高宣传力度。
(三)义卖：
①活动前准备
1时间：5.28之前完成
2准备内容：
1)让三联12名会员自己搭配分为6组，每个组合有自己的名字，然后可以在全校范围内招收同伴，一起举办活动，每组上限为5人。如果参赛人员觉得有必要举办招聘活动，可以在三联的帮助下，在学校的任何地点进行招聘。
2)将所有文具都规定底价。每组分配价值相等的文具。
3)为参赛小组分配活动场地。义卖场地分为西区和本部两个地方，为了公平，活动场地会进行轮换。
4)其次，在活动开始的前一小时，我们会把活动所需的桌椅、电脑、音响、收款单、麦克、遮阳伞、插线板、相机等拿到各个活动地点。把待义卖的各种文具依次在桌子上摆好，并给他们标出合理的价位。
5)活动所用的发票都是我们自己独特的设计，发票背面有我们自己的创意，可以当做一份具有纪念意义的物品。
②活动内容
1)各个小组可以在这三天的规定时间，规定的地点进行文具的义卖。义卖的文具将开单据，统一由收费点来收费。
2)在本部和西区各有一个收费点，由社联和三联各一个成员来看管。主要作用是收费，监督，并且进行各组销售记录统计。
3)活动开始时，我们会放一些关于爱心的歌曲，并有两个人在活动地点附近发传单并进行解说，以期更多的学生献出一份份爱心。
4)另外，为了让更多的学生参与进来，我们此次活动还有抽奖环节，凡是买义卖品的同学都有机会抽奖!
5)为了增加此次活动的吸引力，现场我们还准备了精彩的文艺表演节目为活动营造积极向上的氛围。
(四)心愿到家：
1)时间：5-31
2)地点：朝阳小学
3)内容：由三联成员带领参赛人员到朝阳小学实现小学生的愿望，
并且和他们一起做游戏
(五)评比规则：统计每个小组的销售成果及每次活动都现场清理成果，综合分数来进行评判。总分=销售金额_.75+清理现场评分_.25。
(六)活动奖励：
(如果社联可以颁发奖状的话可以给每个组奖状)
第一名：销售成果的10%+玩偶
第二名：销售成果的3%+玩偶
第三名：销售成果的1%+玩偶
其他：三联爱心提供的小玩偶
(七)整理工作：
1)活动大概持续三天左右，活动结束后，会有专门的人员负责把所得资金统计，并把未售出的文具做妥善处理。
2)汇总，将四个活动地点所得的善款总数报告给财务部，并由财务部部长及相关领导把善款收集起来，满足孩子的愿望。
3)整理好中所出现的各种问题，为下次活动提供良好的经验。
4)将所卖的物品种类、数量，所得善款总额公布给全校师生，保证活动的公开性，透明性!
5)每天活动后各组都要及时清理现场，会有三联进行监督，检测，评分。
(八)颁奖仪式：为在此次义卖活动中表现突出的团队颁奖
1)时间：5-31
2)地点：三教101
3)颁奖人员：我们将邀请学校领导，老师，学生会干部
七可行性分析：
1首先我们学校有将近_0人，因此在全校范围类发起的义卖会收到很好的效果，也会有很多人来参加这次活动，对于商家而言者这是一次提高自己品牌价值的机会，能够得到更好的宣传。
2三联爱心同盟社在全校具有很高的知名度和信誉度，赢得全校师生的认可和喜爱!多次获得校标兵社团以及优秀社团荣誉称号。长春市到处遍布着三联爱心的足迹。
3我们的义卖和组织人员都是经过挑选和大家选举的，他们敬业又热情!一定会承担起自己挑起的单子!
4本次义卖公正，透明性强，再加上我们的大力宣传，相信大家都会奉献出一份爱心，积少成多，就会为公益事业献出一臂之力!
5对企业而言，可以将自己的企业文化借此机会宣传一下。我们都知道，“企业公民”这一观念已经越来越赢得人民的喜爱。所谓“企业公民”就是指企业把获得利润的一部分拿出来回馈社会，这体现了一个企业的美好文化观念!这不仅满足了社会公民活动对资金的需求，同时企业又将自身美好的企业文化带给社会，展示了企业的文化，提高了企业的知名度!尤其在大学，这是一个巨大的潜在市场!
八赞助回报：
㈠赞助方式：
1)商家给提供一定的文具数量，我们进行义卖
2)商家给与一定活动经费支持
㈡赞助回报：
1.称谓使用权本活动由贵公司独家赞助，我们将署名企业单位名称。
2.礼品宣传商家可以提供一些值得珍藏的有纪念意义的能表达企业文化礼品，我们会在活动当天进行发放!
3.海报宣传在学校的海报张贴区发布的海报信息上，印上赞助商的名字和商标。
4.媒体宣传在活动邀请的媒体上对赞助商进行多种多样的宣传。
5.闭幕式上赞助商进行现场宣传。
6.问卷调查宣传活动期间可以为公司做一个产品的问卷调查。
7.奖品宣传奖品有公司赞助，可印有图案。
8.展板宣传可为赞助商设置宣传展板，在活动中展出。
9.横幅宣传制作赞助商赞助字样的条幅，在活动之前展出。
10.小册子宣传在活动现场派发赞助商宣传册。
11.资料宣传将在所有资料中，对赞助商表示感谢。
12.赞助商可选择适当的自我宣传方式，但是不能使活动过分商业化。
九活动对象：长春工程学院全体师生
十主办单位：长春工程学院三联爱心同盟社
十一资金预算：
条幅:2个x70元/个=140元
宣传单：1000张x0.1元/张=100元
彩笔：2盒x25元/盒=50元
矿泉水：2箱x25/箱=50元
海报：10张x10元/张=100元
总计：440元
