鞋子导购员销售工作分享
我现在是一名卖女鞋的无经验导购员,可是除了说欢迎光临。
一看就知道你是一个对工作负责的人虽然我没做过你那个行业但是我很欣赏你对待工作的态度有一份去学习的心相信你是可以解决的你去面试的话就先去采个点，看看他们店里的人，心里就有谱了，这么做就有目的性了。去的时候别表现处傲慢，浮夸，墨迹，胆小就。改变自己的心态，生活态度积极向上，把每个顾客都看成自己一面之缘的朋友或者是人生精彩的一部分，用心去跟他们交流。设身处地。不知道你们公司有销售的培训课程吗~如果没有，你先得去买本书了解下客人的种类，与客人的切入点及攀谈方式.比如客人来的时间。我有跟你一样哦，我是暑假工。你现在明白了吗?如果知道的话请传授点经验给我。
我是一名鞋店的导购员,刚上班十几天老板现在要求我每周向。
有粽子发吗。我不知他是来买鞋子还是来偷看我，我比较能吃，可惜太贵都不买总结出来客人非常满意鞋子质量，马上过端午节了，这几天有一个小青年老对我眉来眼去的，有的话我要猪肉馅的里面还有咸蛋和红豆的?还有早餐能不能加个蛋向老同事取经。
招聘营业员,销售女鞋,有经验者优先
没做过销售，只有打工。
女鞋导购员销售心得
诚心对待没一个客人，首先看客人外形来介绍款式耐心，不要认为客户看起来不是富人就不理会。
女鞋导购员销售技巧?
女鞋导购员是讲究方法和技巧的，建议你看下“千万财富之独家绝密教程”里边会很好的教你，让你少走弯路，更快的提高销售能力和业绩。非常不错的芬香树，你好好学习一下绝对会帮到你的。
急求：导购员销售技巧和能力的文章
【你是否厌倦了喋喋不休的推销辞令?是否厌倦了接踵而至的拒绝和冷漠?也许家具销售让你感到精疲力尽，但能力和业绩总无法提升。其实家具销售是富有创造力的，你只有为成功而做出改变，方可成为家具顶尖导购员。本文是通过和我培训过的导购交流总结的一些销售过程中的细节，相信能倍增你的销售业绩。】由于工作关系，我经常会给家具商场的一些导购做培训。最多的有一百多人，最少的只有两个人。有时是在封闭式的会议室，有时又会在销售一线，亲自接待来店的顾客必读，采取情景教学的形式给予示范，共同讨论，进行归纳总结。每次给导购培训之前我都会针对不同的培训对象设置相应的培训课程(本文附重庆导购培训的提。
女鞋导购员销售心得
以下是我的一些心得体会：作为导购人员，你必须对你所要销售的产品有足够的了解，并且你还要明确你的产品所面对的消费人群，再者你还要学会分析你的产品在同类产品中的优势和劣势以及产品在市场上的供求情况，从而制定你的销售策略和计划hexun1，使自己更好的完成销售任务。同时还要具备的一些素质，hexun1衣着整洁、大方自信，面带微笑，能言善辩这是基本，积极好学，察言观色，随机应变这是附带，圆滑交际，守时守信这是必备.试着去做好这些，对你会有所帮助的!!绝对震撼你的眼球，那是必须的，你说呢八羌队。
女鞋导购员销售技巧
不是第一要知道顾客心理第二要有表达沟通能力。
明天想去商场应聘女鞋导购员,但是我没有工作经验,应该注。
微笑，以平和的语气简单介绍谢的款式和穿着的优点。语气一定不要过急、过于啰唆。
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