小型暖场活动方案
活动主题：
白金湾与“粽”不同活动时间:
20xx年6月12日
活动地点：
白金湾售楼处
活动背景及目的：
本次活动主要针对A类意向客户及老业主，以树立起丰富多彩的社区文化氛围，优秀的白金湾品牌，并且吸引大众眼球为直接目的，并从中提炼出潜在目标客户；
营造社区文化氛围及节日氛围；
建立品牌个性，提高品牌差异性，同时增强对团体购买消费者的影响力；营造白金湾的热销氛围及感受端午节传统节日的喜庆氛围。
参与人群：
银行员工/老业主/A类意向客户/媒体
活动内容：
(具体情况与时间安排参看活动流程时间表)针对成年人组：1：包粽子比赛
2：端午节有奖知识问答3：两人三足小游戏
针对儿童及家庭组：1：纸飞机比赛
2：乒乓球投水杯(备选)
活动包装及现场布置：
A、拱门
售楼中心放置1座拱门(文化新城·白金湾与“粽”不同——端午节活动)。B、空飘
售楼中心放飞2个空飘，吸引受众视线(文化新城·白金湾与“粽”不同——端午节活
动)。C、活动舞台
背景墙、主题，X展架。
活动流程时间表
活动当天：出租车司机免费领取粽子礼包一份，限前500名!
活动比赛内容及规则
1：包粽子比赛
一、比赛准备事项
1.事前准备好相应数量的糯米、馅的配料及粽叶和包扎用的绳子。
2.以10人为一个分组(共分3个小组)，做好盛米、馅、柴绳、粽叶分放和放粽子容器的准备。
3.做好比赛场地和观众区域的布置安排，准备一些成品粽(品尝用)；二、比赛规则
1、每位选手分发相同材料，参赛选手需要在规定10分时间内用以上材料包出大小均一粽子，形状不限；
2、包扎的粽子以不露馅、包扎严密、形状规则为有效数计算成绩。3、以“数量、速度、质量、美观”作为评判标准，评选优胜奖。
评判标准：1).不漏米；2).粽子紧绷度；3).形状完好4).重量最接近150g
奖品设置：
获胜奖：合格粽子中，前三名赠送价值200元(左右)的凉席或者毯子。
参与奖：合格粽子中，未获奖客户赠送雨伞一把或30元左右的礼品一份和一份粽子。
2、纸飞机比赛
一、比赛准备事项：
1.事前做好A4纸的分发
2.以家庭为一个小组(共分10个小组)进行比赛3.比赛场地的划定,设定起飞线的位置
二、比赛活动规则
每个参赛家庭小组发3张A4纸，每组可制作3架不同样式的纸飞机，给5分钟制作时间，待客户制作好后便可以安排开始比赛；所有家庭小组均将手中的飞机飞出后统计成绩，以飞行距离为有效数计算成绩取飞行距离最远的三名为胜出，如遇成绩相同的比分，则同时胜出。
3、有奖知识问答题
活动节目过后以统一参加的方法由主持人题问，问题切题，以白金湾项目情况及端午节民俗知识为主题。答对者可获得香粽一枚。
、两人三足小游戏(家庭组)
一、比赛准备事项：
1.绳子5根，气球10个。
2.以两人为单位，考察配合协调性。行走距离10米。二、比赛活动规则：
1.两人并排站立，内侧两条腿用绳子绑住小腿部位，并向终点行进；
2.到达终点时，两人需用头部或面部位置同时夹住一个气球，并把气球运回起点；3.运送途中不得用手扶住气球，若气球掉，则需在该位置将气球重新夹好才能继续前进4.以率先返回者为胜出。
5.备选游戏“乒乓球投水杯”
一、比赛准备事项：
1.准备10个玻璃水杯，每个水杯都装满水，一筐乒乓球，约30个2.按单人计时赛制
3.比赛场地为一张普通桌子，投球位置为距桌子2米距离二、比赛活动规则
1，单人开始投球，计时1分钟，
2，投球上限为10个水杯全中，则胜出
3，若无一人10杯全中，则按最多落入水杯中投球数来定
准备工作时间节点
1.6月6日前；活动确定之后，网站即刻发布活动软文进行人员召集；同时置业顾问邀请业主参与；
2.6月6日-6月11日；通过网络不停召集人员，网站软文、论坛、微博、QQ通讯工具等多渠道宣传、推广
3.主持人提前准备串词并熟悉活动流程，把控全局
.6月11日，工作人员提前布置好场景；横幅、展架、包粽子台、礼品台和休息区分布等等；
5.活动结束后派发礼品、合影等
猜你感兴趣
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