酒店元宵节活动方案
活动目的：通过举办节日期间的一系列促销宣传活动，进一步提升餐厅在当地的知名度，让顾客感受到餐厅在当地的影响力和知名，吸引客源，扩大消费群体，进而能够很好的增加本店的经营收入扩大品牌影响力。在当地做到良好的口碑营销。
1.迎元宵，赏灯会
元宵节期间到店消费满300送两张价值50元的门票，满600送4张
2、情人玻璃瓶
特别的情人节，温馨与甜蜜rdquo;，当天，情侣消费可以赠送2个彩色玻璃瓶，写下赠语送予对方。
3.您消费，我送财rdquo;rdquo;
活动期间，凡是进店消费的顾客，每桌赠送精品菜!
送财rdquo;的财rdquo;即为菜，取其谐音。赠送的菜，应取一个与财rdquo;有关的名字，突出新意。
4、正月十五元宵节，美味元宵送给您rdquo;
正月十五当天，只要来本店就餐，每桌顾客将免费获得本店赠送的美味元宵一份。让您在元宵节的夜晚感受_X的温暖。
团圆宴，情人套餐
5.温馨团圆宴，
元宵节当天到店消费，当桌客户年龄合计满100减10元。
6.送劵送礼品类活动
