银行副经理竞聘演讲稿范文
尊敬的各位领导、各位评委：
大家好!
春节就要来临，首先我预祝大家新春愉快，万事如意!
英国著名剧作家萧伯纳曾说过，在这个世界上，县支行副行长竞聘演讲稿取得成功的人是那些努力寻找机会的人，如果找不到机会，他们就去创造机会。今天我正是为了创造机会而来。我竞聘的岗位是支行副行长。
首先简单地做一下自我介绍。
回首过去的岁月，有我付出的辛勤汗水，也有收获的喜悦。2005年我严格执行上级行干部任免职审批备案管理制度，加强中层干部监督管理机制，积极做好后备干部的推荐工作，取得了良好的效果。
我还进一步完善了劳动用工管理和收入分配办法，推动我行改革向纵深发展，合理设置机关、网点岗位编制，推行分层次、分岗位的员工收入分配管理办法，制定并组织实施了《信丰农行分流富余员工实施方案》和《信丰农行2005年聘任制工作实施方案》，商业银行支行副行长竞聘演讲稿通过组织考试考核，分流了5名富余员工。去年9月份陆续在县城营业网点推行“X+1”连班循环作业模式，缓解了柜面压力，提高了工作效率。同时，认真落实党支部工作责任制量化管理考核制度，积极开展员工思想动态和防范案件分析，并通过先进性教育活动统一了思想，提高了认识。通过开展“读书活动”和宣传学习《工会法》、《妇女权益保障法》等法律法规，维护了广大员工合法权益和女员工的特殊权益。
工作业绩只代表着过去的努力。展望未来，我感到依然任重而道远。今后我将继续努力，在实践中进一步提高自己的政治素质、业务水平和管理能力，为农行改革和发展做出更大的贡献。站在这面临竞争和挑战的舞台，我相信自己有能力做好银行副科级干部竞聘报告的工作。从基层成长起来的我，有着许多竞聘的优势：
第一、我具有良好的个人素质。
我具有谦虚、谨慎、诚实的态度，为人热情大方，善解人意，乐于助人，做事讲原则，严格遵守职业纪律，廉洁奉公、为人正直。思想上严格要求自己，一心为公，廉洁自律，工作中不断加强作风建设，增强了服务意识。工作以来，我始终自觉塑造组工干部形象，加强部门协调和合作，做到表率为先、享受在后，不以权谋私，不计较个人得失，不投机取巧，不弄虚作假，不欺上瞒下。我还善于走群众路线，倾听群众的呼声。
第二、我经验丰富，有较强的工作能力和学习能力。
我担任过基层主任、担任过财务部副经理，现在又从事银行副主任竞聘报告范文人事监察部经理，综合办公室主任，对业务和行政都比较熟悉。不同的岗位历练和多年的工作实践让我积累了丰富的工作经验。我还善于学习，在学习上做到精益求精，永不知足。利用业余时间学习专业理论知识和有关政策法规，努力提高管理能力和业务素质。我笔耕不辍，积极上进，在2004年7月取得了江西农业大学会计学专业本科学历，这都为我做好以后的工作奠定了良好的基础。
第三、我人际关系好，做事讲原则。
十多年的工作生涯，把我锻炼成了有较强的开拓能力和实干精神的人，也使我在工作中收获了良好的人际关系。我作为一名组织人事干部，我事事能坚持原则，服从大局，不折不扣地贯彻落实上级行和支行党委的有关政策规定，做到按制度办事、按程序办事，树立了良好的组织纪律观念。
第四、我具有较强的管理协调能力。
我熟悉银行工作的政策性、法规性，善于通过制定一些规章制度来银行副行长竞聘演讲稿加强管理。平时工作中我就喜欢看一些管理方面的书，崇尚现代管理理念，我相信这些对我做好以后的工作必将大有裨益。工作中我善于组织协调各个部门之间的关系，善于协调领导和员工的关系。使各项工作在和谐的环境中有条不紊地开展。
尊敬的各位领导、各位评委，我相信机会不仅仅偏爱有准备的人，而且更偏爱有能力的人。我有能力、有激情、有胆识、有思想、有韧劲，更有一颗责任心，自信能够胜任支行副行长的职务。虽然我爱人去世给我带来沉重的打击，孩子也成为我工作的一个负担，但是我没有被生活的阴霾束缚，我始终坚信“没有过不去的火焰山”，我更自信有足够的能力来应付生活和工作带给我的一切考验。如果承蒙领导和评委的厚爱，让我走上支行副行长这一工作岗位，我将勤奋工作，银行副职竞聘演讲稿开拓创新，用实实在在的行动来回报大家的信任。如果此次竞聘成功，我将配合行长开展以下几项工作：
第一、加强学习，勇于创新。
今后我将加强学习，做到精益求精，永不知足。利用业余时间学习专业理论知识和有关政策法规，努力提高管理能力和业务素质，积极思考，勇于创新。努力培养工作的自觉性和主动性，变“领导要我干”为“我要干”;拓宽工作思路，改进工作方法，立足本职，当好支行党委领导的助手和参谋。第二、加强贷后管理，努力调整信贷结构。
今后我将团结和带领全所员工努力拓展市场、营销客户，在抓好对外客户营销的同时，银行副职竞聘报告对内强化管理与服务，严把市场准入制度，认真做好贷款形态认定，在对法人类客户进行信用等级评定及授信工作的基础上，不断加强贷款管理及贷后检查工作，及时将客户的各类信息进行汇总整理，完善应急事件处理体制，发现问题及时解决。努力调整信贷结构，打破传统信贷投放模式，更新观念，积极开展和扩大消费贷款业务。
第三、实施整体攻关战略，努力完成各项存款任务。
今后我将发动全行员工对一些老客户定期走访，沟通感情，进一步稳定关系，保证这些客户的存款稳定上升，在此基础上努力开拓存款市场，最大限度争取存款份额。同时做好客户意见反馈工作，积极了解客户的需求，服务上门，坚持以贷揽存，争取客户的信任和支持，真正做到“要想银行富，广交朋友多建户”。
第四、树立“效益第一”观念，努力抓好中间业务。
牢固树立“效益第一”的理念，抓好抵押贷款代理资产工作，坚持到银行副职竞聘述职报告大小客户齐抓，做好银行卡推广、代办保险、代收代付等业务，努力开发中间业务市场，开发结算大户、代理和委托业务大户的委托业务，为客户提供优质高效的服务。做好清理企业应收款工作，不断增加中间业务收入，培植新的经济增长点。
相信领导对我的认识和了解已经远远超过了我今天所作的陈述，如果组织上委我以重任，我将不负众望，求真务实，开拓创新，用无限的诚心燃起工作的烽火，以火热的情怀吹响时代的号角，以燃烧的激情点燃前进的火把，以昂扬的斗志举起发展的旗帜!为我行的发展奉献我的青春、智慧和力量，为我行的发展做出更大、更多的贡献!
谢谢大家!
