代理框架协议范本
甲方：
乙方：
甲、乙双方经友好协商，本着平等、自愿、诚实、互惠互利的原则，就甲方产品在指定地区进行市场推广的一系列合作事宜达成如下框架协议：
1.商品名称
2.经销地区
3.协议有效期
.独家代理权
.1基于本协议授予的独家代理权，甲方不得直接或间接地通过乙方以外的渠道向经销地区销售本协议第1条所列商品。
.2在本协议有效期内，甲方应将其收到的来自上述经销地区的有关代理产品的咨询或订单转交给乙方洽办。
.3上述4.2款生效的前提是：乙方确实并努力从事本项目的推广工作。
5.甲方责任
5.1甲方保证对其所销售的产品拥有合法的所有权、知识产权及其它权益。
5.2甲方保证向乙方提供具有竞争力的优惠价格。
5.3甲方向乙方发货时，由甲方负责运输到经销地区省会城市的费用和保险费;甲方保证用最快捷与安全可靠的方式进行运输。货物的包装应适合长途运输。设备的二次运输由乙方负责。
5.4甲方所提供的设备应满足最终客户要求的保修责任。
5.5合作初期，甲方负责提供工程安装、调试调测、技术指导、技术交流等技术支持。
5.6甲方应按照最终客户要求提供设备进行试验局开局并提供技术支持。
5.7产品质量应该严格满足通信设备行业规范和要求，满足进网的质量要求，出现重大质量事故甲方应该给予赔偿，详细见《产品供货质量合同》。(合同与签订供货合同时签订)
5.7甲方保证所提供的产品不侵犯任何专利、商标、行业设计、版权及其它知识产权或所有权，所有因此引起的法律责任均由甲方负责。若因上述原因而导致乙方被乙方的最终用户或其他权利人索赔，全部赔偿金额应由甲方支付。
6.乙方责任
6.1乙方应积极推广、拓展甲方的产品，业务费用由乙方承担(特殊情况双方协商解决)。
6.2乙方负责协调与最终用户的关系，推动项目正常实施。
6.3乙方负责项目按时验收，按时回款。
6.4乙方配备适当的工程技术人员，在乙方掌握了设备的性能后，由乙方负责工程安装等工作。
7.市场推广
在市场推广活动中，甲方应积极配合乙方的销售工作。
8.合作方式：
8.1由乙方负责协议区域内的销售产品，使用乙方商标，由乙方进行销售。
8.2合同由乙方与最终客户签订，甲乙双方再签订买卖合同，乙方负责工程安装。
8.3合同执行价格见附件。
8.4货款支付方式：
8.4.1预付款：
8.4.2到货款：
8.4.3其他剩余款项：
8.4.4甲方收到乙方的全部货款3个工作日内，给乙方提供全额发票。现在甲方可以提供普通发票或者抵扣率为4%的增殖税发票，以后甲方可以提供17%的增殖税发票。
9.设备维护
9.1保修期内现场维护由甲方委托乙方负责。
9.1.1甲方负责对乙方技术人员进行现场维护培训。
9.1.2甲方按照合同数量及故障率提供相应数量的维护备品备件。
9.1.3乙方遇到重大技术问题，甲方有提供技术支援的义务。
10.不可抗力
10.1在协议的执行过程中如果出现了战争、水灾、地震等不可抗力，将影响本合同的正常履行时，受不可抗力影响的一方应及时将不可抗力的情况通知对方，并及时向对方提交有关机构出具的有效证明文件进行确认。
10.2双方应尽快协商解决因不可抗力事件而产生的不良影响，继续履行本合同。
11.法律效力及违约条款
11.1甲、乙双方中任何一方违反本协议内容者，在接到利益受损方发来的违约通知后十个工作日内仍未实际履约者，利益受损方可无条件终止本协议及代理关系，并向各自所在地人民法院提起诉讼以解决纠纷。
11.2协议双方负有保密责任，未经双方书面认可，不得将以上内容以文字或其他传播媒介方式提供给第三方。
11.3本协议正本一式二份，甲方、乙方各执一份，具有同等法律效力。
甲方(公章)：_________乙方(公章)：_________
法定代表人(签字)：_________法定代表人(签字)：_________
_________年____月____日_________年____月____日
