外贸主管个人简历范文
2005-09～2008-07武汉科技学院计算机应用与技术大专
培训经历
2012-09～2012-10阿里巴巴国际站HOWTOREACHANORDER
**公司(2011-09～2013-06)
公司性质：私营企业行业类别：贸易、商务、进出口
担任职位：外贸主管岗位类别：外贸经理/主管
工作描述：公司简介：内地工厂，主要生产运动类紧身服(compessionwearandcyclingwear)和硬式护具(soccershinpads,mouthguards,MMAshorts)。
主要负责：
1)带领团队(6人团队)进行国际业务拓展，新产品研发推广
2)带领团队利用好各种平台开发客户
3)指导团队成员如何利用各种工具获得客户需求信息，并协助其满足客户需求达成交易
)指导团队成员与工厂良性沟通，使得其他部门积极配合业务部门提供客户满意的产品和服务感受
5)负责客户拜访接待。定期电话跟进团队中其他业务的重点客户
6)做好客户管理，以结果为导向引导团队成长，使公司业绩节节攀升。
主要业绩：
1)利用各种关系网络，使得公司产品切入ALDI,ARGOS,INTERSPORTS.取得相当可观的业绩。
2)为公司培养了一批业务精英，组建了一支讲方法，讲技巧，讲感情的奋勇拼搏的业务队伍。
3)个人专业的知识水平和业务操作技能，沟通技巧等获得客人与公司的一致好评。
)所负责的团队,获得最佳销售团队，业绩在公司遥遥领先(公司共5个团队)。
5)获最佳个人销售奖
离职原因：期望在buyingagency有所发展
**公司(2010-01～2011-07)
公司性质：外资企业行业类别：贸易、商务、进出口
担任职位：外贸课长岗位类别：外贸经理/主管
工作描述：公司简介：第属于力威高尔夫，是在浙江的分公司，主要做高尔夫球和配件。客户主要是欧美国家
主要负责：
1)带领和引导其他跟单员为公司做好跟单的工作。
2)关注其他组员的工作进度并予以指导。
3)以熟练的操作，敬业的精神，给客户带来满意的服务和产品，从而促使客户不断翻单。
离职原因：期望做外贸业务
**公司(2008-08～2009-12)
公司性质：外资企业行业类别：贸易、商务、进出口
担任职位：外贸跟单岗位类别：业务跟单员
工作描述：此家为台资公司，主要做高尔夫球具。
主要负责跟单工作处理：
1.根据客户需求，处理报价，样板，接单，跟单，统筹所有客户的订单，安排订仓，走货
2.接待来访客户
3.协助公司的质量管理体系顺利运作，处理客诉
.做好客户回访工作。
主要心得：
扎扎实实，不骄不躁学好基本功
勤勤恳恳，善于思考总结，善于学习，不断进步。
离职原因：公司调动
