大学毕业生简历范文
基本信息
姓名：xuexila
性别：男
出生年月：1990.03
籍贯：湖南长沙
学历：大学
本科专业：市场营销
电话联系：13920XX20XX(寝室)
信函联系：湖南师范大学河边学生宿舍x栋x室
e-mail：
基本技能：
通过国家英语cet-4，有很好的英语听、说、读、写能力;
获保险从业资格证书;
熟悉市场营销理论知识，对客户的需求有耐心而且有敏锐的感觉，具备基本的营销策划能力和市场分析能力;有敏锐的洞察力，拥有很好的沟通能力和人际关系;熟练使用word、excel、powerpoint办公室软件。
竞争优势：
优秀的团队精神在参加喜乐地烽火镭战俱乐部举行的镭战活动中，我所在小组获得冠军，而我被教官们评选为“最佳队员”。但实际上，我的战绩是属于中等偏下的，我之所以能够成为“最佳队员”，是因为教官们的理由是通过观察认为我在整个小组中是最具有团队意识的一员。
良好的客户服务态度在我从中国人寿的兼职工作中退出来大约一个月后的一天，我的一位客户打电话给我咨询养老险的情况，我当即向她提供了服务，并解释我已经从保险公司退出了的事实，然后向她接受了一位工作表现比较优秀的同事。她很高兴。
优秀的市场分析能力在大三第二学期的市场营销案例分析的课程中，作为小组组长，我曾有多次精彩的发言。当然，这与我在课前大量的阅读案例相关资料和认真的思考是分不开的。
吃苦耐劳的精神有两个黄金周我是在沃尔玛的卖场度过的。作为可口可乐公司的一名理货员，我的主要职责是保证经营商品的良好供应状况并制定相应的补货计划。但因为可口可乐公司的饮料销量极为出众，我的工作量很大。很累的，但我坚持下来了。也因为如此，我觉得45元一天的工薪拿的心安理得的。
项目经验：
项目名称：20XXx电器企业模拟发展方案
开始日期：20XX-04-28结束日期：20XX-06-13
项目职责：以团队为单位，撰写“20XX电器企业发展战略和文化推广计划书”，并要求写清楚针对每个部分的执行方案和资金预算。
项目简述：
1企业定位和产品发展规划建议(包括产品设计等方面)
2企业销售渠道的规划，管理卢建设
3企业文化推广计划(面向整个湖南市场)
企业形象宣传，终端促销，人员管理，招聘面试等相关管理问题的建议。
项目成果：我们团队所制定的企业发展方案帮助我们获得了“优胜团队”称号。
项目名称：李宁长沙分公司“神秘顾客”行动
开始日期：20XX-04-28结束日期：至今(由于找工作原因，本人已退出)
项目职责：为李宁公司在加强市场管理和增进员工服务意识方面提供有效的经营信息并给出适当的经营建议。
项目简述：主要是隐形拜访李宁公司长沙市区的各家门店及竞争对手门店，将通过拜访得到第一手市场信息，反馈给公司项目负责人和执行团队，适当给出经营管理方面的建议。
项目成果：员工的客户服务态度及对于公司各项员工管理制度的执行在项目的推进下正在朝向好的方面转变。
实践经验：
20XX.5—20XX.5校内浏阳蒸菜馆服务员
20XX.4—20XX.6在安利学习
20XX.5—20XX.10长沙新奥燃气公司市场调查员
20XX.7—20XX.10必胜客(芙蓉广场店)外场服务
20XX.4—20XX.9招商银行五一路支行信用卡推销员
20XX.10.1—20XX.10.720XX.5.1—20XX.5.7可口可乐理货员
20XX.10—20XX.12中国人寿保险推销员
20XX.7.16—20XX.10.19中信建投证券公司客户管理员
自我评价：
我是一位喜欢接触社会，热爱商业的大学应届毕业生。于我来说，对于财富的自由一直是我所向往的，以致我曾一度认为实现个人的财富自由是人生的终极目标，是人存在意义的一种美好诠释。在大学四年之中，积极进取一直是我学习和生活的主基调。我曾将不少的时间和精力投入到多项社会实践和兼职工作之中，希望通过这些，提升自身的能力，增进对人生价值的理解，并探索出一条实现自身价值的道途。
