渠道拓展主管的主要职责精选
职责：
1、进行互联网广告平台新渠道的开拓，并维护好渠道关系，稳定长期合作关系;
2、根据渠道销售指标需要，制定渠道销售计划并执行;
3、利用各种渠道，进行渠道招商，开发二级代理商;
、负责招聘深圳周边地市的渠道拓展人员并管理;
5、能接受广东省内出差。
【任职要求】
1、有互联网广告销售经验或渠道开发经验;
2、对互联网行业感兴趣;
3、良好的沟通表达能力，应变能力，有一定的抗压能力;
、具备较强责任心、事业心、敬业精神。
