十一国庆节促销活动方案2023最新
一、营销环境分析
1、国庆节是国家法定节假日，共7天。绝大部分企业都会放假，这为活动提供了一个很好的促销机会。在这个机会面前，我们主要是提高市场占有率，增加来客数。
2、国庆已是仲秋，秋季的特点明显，气候干燥，人体有些不适，特此现场有凉茶、开水、始矿泉水或其他饮料等免费满足供应，而且要打出标语，免费饮料供应、免费手机充电、免费手机贴膜、免费电脑维修等，要在活动前期准备充分，而已一定要写出标语，挂出横幅，免费标语应放在或贴在显目位置，做好营销活动文章，这也是能带动整个秋季的一个营销重点活动。
3、国庆长假，特别是工厂人员，他们难得放假休闲购物，特此一定花样要多，产品要够犀利。
二、目标对象
商圈内的居民及外来工。
三、活动策略
营业推广和广告并驾齐驱，以期提高市场占有率。
四、活动目标
来客数较去年同期提高__个百分点。销售额较去年上升150%，利润提升50%.提升品牌形象。
五、活动方案
1、活动时间：_月_日。
2、活动地点：__区__镇，__商场。
3、活动主题：精彩___，来了就有数。
4、主题商品：___等。
5、国庆参与促销产品：___等。
六、奖项设置
(1)一等奖1名：平板电脑一台。
(2)二等奖5名：大容量移动电源一个。
(3)三等奖10名：无线鼠标一个。
(4)幸运奖50名：游戏鼠标垫一个。
(5)纪念奖：到场均可得服务增值卡一张。
注：奖品当场发放，如有变动，以现场实物为准，奖品过期不领作废。凡在我店购物的顾客，凭我店销售单据，均可参加此活动。
七、活动前期准备
帐篷、座椅、物料等必须在_月_日号到位，且需在之前列出清单。人员安排、分工要明确，不然会造成活动现场混乱，以促使场面规范。在活动中要注重细节以便于临时灵活调整。
