项目销售人员简历范文
个人信息
姓名：xuexila
性别：女
婚姻状况：已婚
民族：汉族
户籍：广东-东莞
年龄：29
现所在地：广东-东莞
身高：162cm
意向地区：广东-东莞
意向职位：贸易类
物流/采购类
销售类-管理/商务-客户经理
寻求职位：外贸业务、业务主管、采购
待遇要求：可面议
教育经历
2003-09～2007-07湖南师范大学英语专业本科
**公司(2009-12～至今)
公司性质：民营企业行业类别：仪器仪表、电工设备、工业自动化
担任职位：商务专员岗位类别：商务专员
工作描述：工作职责：
1,配合团队开发和维护国内外业务
2.独立处理公司最大客户的所有业务事宜,包括从询价，打样到出货,结款的全部事务
3.接待国内外客户访厂，验货
.翻译相关国际客户需求文件,及时准确的传达信息给公司相关部门
5.定期编写业务分析总结报告，制定营销策略
6.筹备及参加展会
工作业绩：
1.通过电子商务平台(如阿里巴巴，环球，Made-in-China),电话营销，参展及面访等手段开发新客户。团队每年约开发成交客户5-10家，潜质大客户2-3家
2.在职期间一直管理着公司现有最大客户。公司历经更名，内部系统升级及厂址变动，能及时应对各种突发状况，使公司平稳有效的过渡，几乎未在服务，品质，交期等方面给客户造成影响和损失。3.工作表现得到了客户和公司的充分肯定，每年的客户满意度调查都为优秀级别，多次被公司评为企业优秀员工。4.为公司的业绩作出积极贡献，小组年度销售业绩约占总销售业绩的70%
离职原因：公司无法提供更高的发展平台
**公司(2007-12～2009-12)
公司性质：外资企业行业类别：计算机硬件
担任职位：客户经理岗位类别：客户经理
工作描述：工作职责：
1.公司订单主要来自海外(欧美，日本，韩国等)，公司要求将客户的设计理念和要求及项目的开展计划翻译成中文详细准确的传达给相关部门。
2.以项目为导向，负责从设计，打样到量产，结款全程参与及跟进。带领团队协调公司的一切资源，最大限度的满足项目需求，为客户提供最优质的服务，赢得客户的信赖和肯定，从而成为项目的第一供应商。简历模板下载
3.定期拜访客户，了解市场新动向及客户新需求，及时行动，争取市场份额。
工作业绩：
1.因无相关工作经验，属公司破格录取在本岗位的第一人
2.独立主导多个项目的业务开展，业绩增长速度曾为全部门最快。
3.工作能力受到上层领导的极大肯定。离职后公司领导曾多次相邀，望返回原岗位。
离职原因：个人原因
**公司(2007-01～2007-12)
公司性质：外资企业行业类别：纺织品业(服饰、鞋类、家纺用品…)
担任职位：助理岗位类别：外贸专员/助理
工作描述：工作职责
1.负责对阿里巴巴等B2B平台及公司网站的日常维护，寻找新客户
2.接待外商访厂，包括参与设计及验货
3.负责翻译和整理客户与业务员等相关人员的往来邮件，呈交董事长查阅
.负责总经理的日常事务和行程安排
工作业绩：
1.熟悉了国际业务流程，对开发客户也有了一定经验
2.因工作地点在工厂，随时都可以去工厂了解生产工艺，故对手袋工艺及原料有了一定了解
3.因频繁跟外商(来自巴西，墨西哥，意大利，美国，希腊，印度等国)接触，极好的锻炼了英语能力，也对各国文化有了一定了解。
离职原因：公司倒闭
项目经验
自主经营一家服装店(2011-09～2012-11)
担任职位：店主
项目描述：为挑战自己，激发潜能，和公司同事合伙利用下班时间及周末时间经营一家服装店，几乎店内每件事情我们都亲历亲为，包括市场考察，与房东签订店面租赁合同，进货，定价，店面风格定位，招聘及店员管理，导购培训及盘点，促销推广，销售业绩的分析总结到通过各种途径找合适的店面接手人。
责任描述：因是自主经营，故盈亏自负，压力跟责任都比在公司上班大了许多。每月都需总结哪些是热销款，什么样的价格定位合适，哪几家的货源物美价廉，折损率低，得以及时调整店面营销策略。要求店员对进店客户，尤其针对成交客户观察和调查(有专门制定客户调查表)，每月月底根据客户调查做进一步推广和促销。因是小店，店员招聘和管理成为工作的难点。虽是小店，我们也制定了详细的规章管理制度，让员工放心加入也帮我们约束员工。一旦录取，我们尽量为员工提供相对愉悦的工作环境。不管我们本身工作忙的多累，每天晚上都会去店里跟员工交流下当天的营业情况并稍作盘点。坚持每月对库存及业绩做月度盘点，做到心中有数
技能专长
专业职称：
计算机水平：高校非计算机专业二级
计算机详细技能：精通办公自动化,如EXCELWORDOUTLOOKPOWERPOINT
能独立高效的完成日常办公的编辑工作。
因之前的工作中参与设计，对于AUTOCAD，PS等画图软件也有一定的了解
一直都与国际知名企业业务往来，故在系统操作上轻车熟路
技能专长：1.大学所修专业为英语，英语听说读写能力强`,擅长撰写和回复各类英文信函，能流利地与国外客户沟通
2.熟悉外贸流程
3.从毕业至今一直从事与业务相关的工作，沟通能力和商务谈判能力得到了极好的锻炼，完全可以胜任需要与人沟通的任何工作
.项目管理经验丰富，客户服务意识强
5.积累了一定的经营管理基础
6.相继在港资，外资和民企工作，对不同性质的企业有一定程度的了解
语言能力
普通话：流利粤语：一般
英语水平：英语专业专四
英语：精通日语：一般
其他：粤语一般
求职意向
发展方向：希望加入一个企业文化与自身最匹配，公司能为个人提供充足的学习空间和发展机会的团队。这样的团队会给我带来自豪感，这种自豪感来自于我对企业做出的积极贡献，也来自于我的见识眼界日益开阔，职业稳步上升，生活水平大幅提高
其他要求：因大学所修专业为英语，且从毕业至今一直从事销售管理的工作，期间还自己经营过一家店面，故综合考虑，从事外贸业务及销售管理的工作比较有优势。如有幸能加入贵司，望能最大限度的利用自身的优势及能力为团队及公司带来效益
自身情况
自我评价：1.责任心强，工作认真负责，在以往的工作中多次受到公司领导的肯定。2.出生农村，在家中排行老大，从小就独立性强，不怕苦，抗压力能力强。3.性格开朗大方，乐观，为人热情，亲和力强4.坚信一份收获一分耕耘，勤奋，热爱学习。在工作期间也坚持学习，提升自身的竞争实力。5.成长环境造就了我不服输的精神。为实现自己的目标会锲而不舍。
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